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Resumo

As exportagoes, desde a crise financeira de 2008, tém tido uma crescente importancia
para o crescimento do PIB em Portugal. Neste sentido, e de forma a compreender a
performance das exportagoes e a estrutura dos produtos exportados, o presente trabalho tem
como principal objetivo a analise dos fatores explicativos das exportagoes de bens da
industria transformadora, por niveis de intensidade tecnolégica - alta, média alta, média baixa
e baixa. Neste sentido, este estudo constitui um contributo para a literatura, nao s6 ao analisar
os determinantes das exportacoes de Portugal por nivel de intensidade tecnolédgica (que,
tanto quanto ¢ do nosso conhecimento, ainda nio foi feito para Portugal), como também
permitira a melhoria das formulagdes das politicas econémicas direcionadas para a

internacionaliza¢ao das empresas.

Para a realizacdo desta dissertacao utilizamos o modelo gravitacional, que ¢ a forma
de estudar os determinantes das exportagdes que tem maior consenso na literatura. Tivemos
em consideragao 45 parceiros comerciais e analisamos as exportagdes desde 2000 até 2017.
Adicionalmente, optamos pela estimagao através de dados em painel, considerando efeitos
fixos para o perfodo. Para além disso, optamos por incluir uma breve analise das vantagens

comparativas reveladas de Portugal relativamente a0 mundo e a UE.

As principais conclusdes que retiramos deste estudo foram: z) Portugal, relativamente
a UE e a0 mundo, tem vantagem comparativa revelada nas exporta¢oes de produtos de baixa
e média baixa tecnologias; 7) As variaveis fronteira, PIB do pafs importador, UE e capital
humano sio as que tém um maior impacto nas exportagoes portuguesas de bens da industria
transformadora, diferenciando-se o seu impacto consoante o nivel de I'T em analise; 7z) em
particular, as exportaces de produtos de alta tecnologia tém uma sensibilidade aos fatores

explicativos diferente dos restantes niveis de I'T.

Palavras-Chave: Exportacoes, Modelo Gravitacional, Intensidade Tecnoldgica.

Jel Codes: C23, F10, F14



Abstract

Exports, since the 2008 financial crisis, have become increasingly important to GDP
growth. Therefore, to better understand the export performance and structure of the
exported goods, the main objective of this study is the analysis of the explanatory factors of
exports by levels of technological intensity (TT) - high, medium-high, medium-low, and low.
In this sense, this study contributes to the literature not only because it analyses the
determinants of Portuguese exports by TI level (which, as far as we know, has not yet been
done for Portugal), but also allows for the improvement of the formulations of economic
policies aimed at the Portuguese firms’ internationalization.

In this dissertation we used the gravity model, which is the method of studying the
determinants of exports that has the most consensus in the literature. Thereupon, we
considered 45 commercial partners and analysed exports from 2000 to 2017. Additionally,
we used panel data for the estimation, considering fixed period effects. Furthermore, we
have also chosen to include a brief analysis of Portugal’s revealed comparative advantage
comparatively to the world and the EU.

The main conclusions we draw from this study are: 7) Portugal, comparatively to the
EU and the world, has revealed comparative advantage in exports of goods that are intensive
in low and medium-low technologies; 7) The variables border, GDP, EU and human capital
have the greatest impact on Portuguese exports of manufacturing goods, yet their impact
differ according to the level of technological intensity of the goods TI; /) exports of high-

tech products have a sensitivity to explanatory factors that differs from other TT levels.

Keywords: Exports, Gravity Model, Technological Intensity.
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1. Introdugao

A economia portuguesa tem vindo a aumentar o seu grau de abertura nos ultimos
anos, devido tanto as exportagoes como as importagoes. Neste sentido, o contributo das
exportagoes para o crescimento do Produto Interno Bruto (PIB) tem vindo a aumentar desde
o inicio da crise financeira. Nos anos da crise, 2008 a 2013, as exportagoes tiveram um
impacto, para o crescimento do PIB, superior ao da procura interna, algo que nao se verifica
nos perfodos anteriores (Banco de Portugal, 2019). A OECD (2019) acrescenta que foram
as exportagoes que sustentaram a atividade econémica nos anos de crise financeira. Como
as importacoes tiveram um peso inferior ao das exportagdes, a balanga comercial foi positiva,

o que contribuiu para a inversio dos desequilibrios externos.

Tal como mencionado anteriormente, antes de 2008, a procura interna teve uma
importancia significativamente superior para o crescimento do PIB. O Banco de Portugal
(2018) afirma que a diminui¢ao do peso da procura interna no crescimento do PIB era
essencial para a economia portuguesa, para permitir uma reducao dos niveis de
endividamento do setor privado e um ajustamento or¢amental. Ou seja, os elevados niveis
de procura interna eram baseados no endividamento, aumentando a divida publica, o que

limitava a capacidade do governo reagir a choques externos (OECD, 2019).

Varios estudos realizados com o objetivo de averiguar a influéncia do comércio
internacional para o crescimento econémico chegaram a conclusdao que existe uma relagao
positiva entre eles. Estes estudos argumentam que o comércio internacional permite nao so6
uma producdo mais eficiente (cada pais ira produzir os bens nos quais tem vantagem
comparativa) como também facilita a difusao tecnolégica entre as economias. De facto,
Andraz and Rodrigues Paulo (2010) corroboram esta afirmagao com a realizacao de um
estudo para Portugal, onde concluem que para este pais as exportagdes promovem O

crescimento econémico no longo prazo.

Desta forma, as exportagdes tiveram um papel muito relevante na sustentabilidade
da atividade econdémica e permitiram que o crescimento do PIB nio fosse feito a base do
endividamento. Para além disso, as exporta¢oes também permitem a difusdo de tecnologia,

o que se considera ser uma ajuda para o aumento do crescimento econémico de um pais.



Neste sentido, é importante compreender os determinantes dos padroes geograficos e de

produtos das exportagdes portuguesas nos ultimos anos.

Iremos utilizar o modelo gravitacional para realizar este estudo, porque tem sido um
método bastante comum e eficiente para a analise dos determinantes das exporta¢oes de um
pais e o seu comportamento geografico. Ao longo dos anos, o uso do modelo gravitacional
tem aumentado e tem mostrado que é uma das mais eficientes formas de estudar fluxos de

trocas bilaterais e multilaterais de comércio.

Desta forma, esta dissertagao tem como objetivo principal a analise dos fatores
explicativos do padriao das exportagdes portuguesas de bens da industria transformadora,
por niveis de intensidade tecnoldgica dos bens exportados. Para além disso, também tem
interesse estudar se o padrao mencionado anteriormente ¢ diferente consoante a intensidade

tecnoldgica dos bens exportados.

Para Portugal, tanto quanto ¢ do nosso conhecimento, ainda niao foi estudado o
padrio de trocas de acordo com a intensidade tecnoldgica (IT). Neste sentido, este estudo
contribui para colmatar essa lacuna e o melhor conhecimento dos determinantes do padrio
das exportacoes por intensidade tecnolégica podera ajudar a melhorar as formulagdes de
politicas econémicas, nomeadamente das direcionadas a internacionalizagdo da economia

portuguesa.

O presente trabalho encontra-se estruturado por cinco capitulos: o capitulo 2
apresenta a origem do modelo gravitacional para a analise do comércio internacional e a sua
evolugao, tanto em termos de formulagao tedrica como em termos de aplicacio empirica,
sendo posteriormente analisadas as exportagdes pelos diferentes niveis de intensidade
tecnoldgica; o capitulo 3 enuncia a metodologia e dados utilizados nesta dissertagao,
acompanhada de uma descricio e anilise estatistica das variaveis usadas neste trabalho; o
capitulo 4 versa sobre a apresentagao, analise e discussao dos resultados das vantagens
comparativas reveladas e dos resultados empiricos do modelo gravitacional; por fim, o

capitulo 5, que se refere as conclusoes retiradas com esta dissertacao e consideragoes finais.



2. Revisao de Literatura

A utilizagao do modelo gravitacional como forma de estudar os determinantes das
exportagdes de um ou varios pafses ¢ um método bastante adotado na literatura.
Inicialmente, este modelo nao tinha uma soélida base tedrica, por isso varios autores, através
da uma analise multilateral do comércio internacional (estudo dos determinantes do
comércio para varios pafses), tentaram enriquecer o modelo nesse sentido. Hoje em dia, a
utilizagdo do modelo gravitacional também ¢ extensivamente feita em estudos bilaterais do

comércio (estudam os determinantes de comércio de um pafs).

Posto isto, a analise da origem e evolucio do modelo gravitacional, tanto a nivel
tedrico como empirico, tem relevancia para a melhor compreensao deste trabalho, que tem
como principal objetivo analisar os determinantes das exportagoes portuguesas por niveis de
intensidade tecnolégica. Neste sentido, este capitulo sera dividido em trés secgoes. A
primeira aborda a origem e evolugao, tanto tedrica como empirica do modelo gravitacional.
A segunda, por este trabalho se tratar de uma analise das exportaces de um pais (Portugal),
foca a analise de varios trabalhos que utilizaram o modelo gravitacional num estudo bilateral
do comércio internacional de um pafs. Finalmente, a terceira sec¢do faz uma andlise da
literatura existente sobre a utilizagio do modelo gravitacional na analise dos fluxos de

comércio bilaterais por diferentes niveis de intensidade tecnolégica.

2.1. Raizes da Equagdo Gravitacional nas Teorias de Comércio

O modelo gravitacional, baseado na lei da gravidade de Newton, foi primeiramente
utilizado para a analise do comércio internacional por Tinbergen (1962) e Péyhonen (1963)
e, hoje em dia, ¢ uma das formas mais populares de explicar os fluxos de comércio. Este
modelo propde que o comércio entre dois paises depende positivamente do PIB dos mesmos
e negativamente da distancia entre eles, ou seja, quanto maior o PIB de cada pais maior serd
o comércio entre eles e quanto maior a distancia geografica entre esses paises menor o
comércio entre eles. A equagao gravitacional base, pode ser representada por:

ayB
e



em que, £ € uma constante, 7 ¢ o pafs exportador e j o importador, X;; sio as exportagoes
entre esses dois paises, Y; é o PIB do pais 7 Y; é o PIB do pais j, D; ¢ a distancia geografica

entre os dois paises e o,f3 e 0 sdo parametros (a3 > 0; 6 <0).

Apesar deste modelo ser utilizado extensivamente na maioria dos estudos aplicados ao
comércio e de ter bastante aplicabilidade empirica, a sua utilizacdo era criticada por muitos
autores pelo facto deste modelo ndo ter uma fundamentagao tedrica solida, ja que a sua
fundamentacao invocava as leis da fisica e ndo da economia. Desta forma, Anderson (1979),
com o objetivo de dar fundamento tedrico a equagao gravitacional, derivou-a, assumindo
preferéncias  Cobb-Dounglas e, posteriormente, assumindo elasticidade de substitui¢ao
constante, para produtos que eram diferenciados consoante o pais de origem, provou que tal
era possivel. Posto isto, este autor foi o primeiro a conseguir dar uma base microeconémica
a equagao gravitacional. Posteriormente, Bergstrand (1985), de modo a enriquecer os
fundamentos tedricos da equagio gravitacional, desenvolveu um modelo de equilibrio geral
para o comércio mundial, no qual a equagdao gravitacional foi derivada dentro de certos
pressupostos (entre eles, a perfeita substituicao de bens internacionalmente). De modo a
mostrar que a equagao gravitacional se enquadra tanto no comércio inter-ramo, como no
intra-ramo, Bergstrand (1989), utilizando a equacio gravitacional que desenvolveu em 1985
(Bergstrand, 1985) e acrescentando duas variaveis: dotagdes dos fatores (de modo a analisar
o comércio inter-ramo do ponto de vista do modelo de Heckscher-Oblin) e as preferéncias
(para ver o comércio intra-ramo do ponto de vista da teoria de Linder), concluiu que a

equagdo gravitacional é consistente com as teorias modernas de comércio inter e intra-ramo.

Adicionalmente, Deardorff (1995), deriva equacOes gravitacionais para o comércio
bilateral tendo em conta dois casos extremos do modelo de Heckscher-Oblin. O primeiro caso
consiste na existéncia de comércio sem qualquer barreira, com produtos homogéneos,
tornando tanto os consumidores como os produtores indiferentes quanto aos seus parceiros
comerciais, desde que consigam comprar ou vender o que desejam; e o segundo caso consiste
na especializagdo completa de cada pais num bem diferente. Este autor conclui que até a
mais simples equacdo gravitacional pode ser derivada a partir das teorias de comércio.
Posteriormente, Eaton and Kortum (2002) mostram que a equagdo gravitacional também

pode ser aplicada e consegue explicar o modelo de Rzardo.



Os desenvolvimentos mais recentes relativamente ao modelo gravitacional ja
ultrapassam o objetivo de fornecer base teérica ao mesmo. Ao longo das ultimas décadas
foram feitas varias analises quanto as variaveis que deveriam ser acrescentadas na equagao
gravitacional, de modo a enriquecer a analise do comércio internacional. Primeiramente, tem
relevancia abordar o estudo de Geraci and Prewo (1977), pois estes autores argumentam que
a utilizagdo da distancia como proxy dos custos de transporte pode ter varias limitacdes, sendo
uma delas o facto de se assumir que o valor dos custos de transporte é igual em ambas as
dire¢oes (isto é, que os custos de transporte do pais A para o pafs B sao os mesmo que do
pais B para o A). De forma a resolver esta limitagao, estes autores acrescentam a sua equagao
gravitacional uma variavel referente as tarifas aplicadas em cada pafs e concluem que esta
variavel ¢ relevante e que influencia negativamente o comércio, ja que aumenta os custos de
transporte para a realizagdo do mesmo. Hstes autores defendiam também que nido era
necessaria a utilizagdo dos precos no modelo gravitacional, ja que eles se ajustam meramente
para igualar a oferta a procura. No entanto, Bergstrand (1985), Bergstrand (1989) e Oguledo
and Macphee (1994) argumentaram que a falta de variaveis relativas aos precos é uma
debilidade do modelo e, de forma a fortalecer o mesmo, estes autores acrescentam os pregos

nos seus modelos, explicita e implicitamente.

A utilizacao ou do PIB per capita ou da populacao na analise dos fluxos de comércio
através do modelo gravitacional, segundo Bergstrand (1989), ¢ de extrema importancia, ja
que o PIB per capita pode funcionar como proxy do racio das dotagOes fatoriais
(Capital/Trabalho). Hoje em dia, a utilizacio do PIB per capita ou da populagio é mais
utilizada como referéncia ao poder de compra no pafs em questio. No entanto, para a analise
das diferengas nas dotagOes fatoriais entre pafses, existe consenso na literatura que a

utilizacdo da diferenca absoluta entre os PIB per capita dos paises em questio é adequada.

Outro grande incentivo ao comércio sao os acordos de comércio preferenciais, que
tém como principal objetivo a diminuicao das barreiras que os paises tém entre si. Ou seja,
a adog¢ao de acordos comerciais ira diminuir os custos que varios paises tém em realizar
comércio entre si, como por exemplo os tarifarios. Assim, na literatura existe consenso que
a utilizacao dos acordos comerciais no modelo gravitacional é relevante, ndo sé por estes
facilitarem o comércio entre os paises aderentes ao acordo em questao, como também por

ser uma pratica bastante utilizada ao longo dos tltimos anos.



Adicionalmente, Rose, Lockwood, and Quah (2000) analisam a importancia que tem,
para o comércio, diferentes paises partilharem da mesma moeda. Estes autores concluem
que, se dois paises partilharem da mesma moeda, o comércio entre eles ird aumentar
substancialmente (segundo os seus calculos, sera trés vezes superior), ja que teriam menos
uma barreira a0 comércio, os custos e riscos de conversio cambial. Posteriormente, Rose
and Wincoop (2001) acrescentam que a criagao de uma unido monetaria permite aumentar
significativamente o comércio entre os pafses que lhe pertencem, o que confirma o resultado

anterior.

Uma fronteira comum entre diferentes paises é outra componente que ¢ utilizada na
equagao gravitacional, Eichengreen and Irwin (1996) provam que é uma variavel relevante.
Contudo, o objetivo principal destes autores era provar que as ligagdes historicas (por
exemplo, ligagdes coloniais passadas) sao importantes para os fluxos de comércio
internacional, no qual foram bem-sucedidos. Adicionalmente, Rauch (1996), por exemplo,
prova que a proximidade cultural e a lingua em comum siao outras componentes muito

relevantes para a intensidade de trocas comerciais registadas entre pafses.

Assim, é possivel observar que as variaveis acrescentadas na equagao gravitacional
sao ou impulsionadoras a0 comércio ou restringem o mesmo. Fratianni (2007) defende que
as variaveis aplicadas no modelo (para além das variaveis base: distancia e dimensao das
economias) podem ser diferenciadas pelas diferentes afinidades. Este autor, divide as
afinidades em trés categorias: afinidade geografica (fronteira comum), afinidade cultural
(ingua comum, colonizador comum e relagao colonial) e afinidade institucional (moeda
comum e acordos favoraveis ao comércio). Paralelamente, Anderson and van Wincoop
(2004) afirmam que os custos de comércio (restri¢oes ao comércio) podem ser divididos em
quatro componentes: os custos de transporte (como o frete e o tempo de entrega), as
barreiras relacionadas com a fronteira (barreiras linguisticas, taxa de cambio, custo de
informacao e barreiras de seguranca), barreiras politicas (tarifarias e nao tarifarias) e custos

de distribuicio.

2.2. O Modelo Gravitacional no Estudo de Trocas Bilaterais de Comércio

O modelo gravitacional tem sido muito utilizado na anélise dos determinantes das

exportagdes, importacoes e¢/ou comércio (exportagdes mais importacdes) numa perspetiva



bilateral (relagdes comerciais de um pafs) ou numa perspetiva multilateral (relagdes
comerciais de varios paises). Posto isto, a maioria dos estudos analisados nesta secc¢ao
utilizam este modelo com o propoésito de analisar os determinantes de comércio de um pafs

(estudos bilaterais).

Muitos dos estudos analisados nesta sec¢ao vao para além da analise mencionada no
paragrafo anterior (ver Tabela 2.1, encontrada abaixo). Tanto Papazoglou (2007) como
Allayarov, Mehmed, Arefin, and Nurmatov (2018), para além do objetivo de estudar os
determinantes do comércio dos paises em questio (Grécia e Quirguistao, respetivamente)
estudaram também o seu comércio potencial. No caso do Papazoglou (2007), o objetivo
consistia em analisar se a sua entrada da Grécia na Uniao Europeia (UE) proporcionou tanto
comércio como se esperava, ou seja, com a intencao de analisar se o efeito comércio deste
pais se diferenciava muito (ou niao) do potencial. No caso do Allayarov et al. (2018), o
objetivo ¢ compreender onde o comércio poderia ser mais bem aproveitado. Contudo,
alguns dos estudos em analise nao tinham como objetivo final o de analisar os determinantes
de comércio do pais. E o caso de Sohn (2005), que aplicou o modelo gravitacional aos fluxos
bilaterais de comércio da Coreia do Sul e, dai, extraiu as implicagdes para as politicas

comerciais do pafs analisado.

Tabela 2.1: Esquematizaciao dos dados dos artigos analisados do estudo dos determinantes

das trocas de comércio

Pais

Autor (Periodo de Objetivo Varidvel Variavel Independente Met‘odo :ie
Analise) Dependente Estimagio
Marvam and fndia Analisar os ﬂuxos de Exportagdes, Distancia, PIB, Populag¢io, Tarifas, Fronteira,
MitItZﬂ (2019) 20012015 comércio da India com Importagdes, Lingua comum, Diferencas nas dota¢oes Pooled OLS
( ) ) os BRICS Comércio total fatoriais
Distancia, Soma dos PIB per capita,
Miron, Analisar os fatores que Similaridade entre os PIB per capita, Método
Cojocariu, Roménia influenciam a dimensio, Similaridades entre as populacoes, Fronteira, EGLS,
and Tamas (2001-2015)  dispersio e eficiéncia dos ~ Comércio total ~ Lingua comum, Ser membro de Schengen, Se OLS nio
(2019) seu fluxos de comércio esta rodeado por terra, Se ¢ ilha, Se ¢ membro restritivo
da UE
Distancia, Produto dos PIB per capita, Produto
Shahriar Analisar os dos PIB, Diferenca dos PIB per capita, Taxade ~ Método de
Qian an’d China determinantes das Exportacses cambio, Area total, Dummy da adesio da selecdo de
Kea (’2019) (1997-20106) exportagdes de carne de “xportac China a OMC, Dummy da Belt and Road Heckman,
porco do pafs Initiative na China, Lingua oficial comum, PPML
Fronteira, Se tem acesso direto a0 oceano.
Ullah, Kiani, . . Exargmar 08 ﬂuxo s Exportagdes, Distancia, PIB per capita, Proximidade cultural, GMM,
Paquistio bilaterais de comércio do - 0 ” . MEA,
and Imran (2002-2015) als com oS seus Importagdes, Globalizagio politica, Fronteira, Ser membro Modelo
(2019) pais co iy Comércio total da SAARC .
principais parceiros Tobit




Analisar os
determinantes dos fluxos

Distancia, PIB, Popula¢io, Fronteira, Lingua
comum, Lingua em comum falada por pelo

Allayarov et Quirguistio  de coméreio d.o Pals COM . omeércio total menos 9% da populacio dos dois paises, . Nao
al. (2018) (2000-2016) 0s seus principais . : : identificado
ALCEIros € Drever o seu Ligacao colonial, Colonizador em comum a
P S ¢ prever o partir de 1945, Ser membro da EEU
comércio potencial
. . Ana-hsar os fatores Distancia, PIB, PIB per capita, Taxa de cambio,  Pooled OLS,
Eita (2008, Namibia determinantes dos fluxos N
. . . Exportagoes Ser membro da SADC, Ser membro da UE, MEF,
July) (1998-2006)  bilaterais de comércio do .
pais Fronteira MEA
Distancia, PIB, Similaridades dos PIB, Gap
A . no nivel de desenvolvimento, Ser membro da ~ Abordagem
Brodzicki, Investigar os - . ~ ,

. . UE, Populacao, Fronteira, Extensao da do método
Sledziewska, , . determinantes dos fluxos . . .. "o
Ciolek. and Polénia de comércio bilateral do Exportacdcs fronteira, Pertencer 2 ZE, Taxa de cimbio, seni-niixed

L (1999-2013) . Impacto da volatilidade do PLN para o USD,  ¢ffects" com
Uminski pais com os seus - . - .
(2015) cceir merciai Migrantes polacos, Diferencas nas dotagoes o estimador

PATCEIros comerciais fatoriais, de produtividade e de tecnologia, PPML
Qualidade das institui¢es
Tumwebaze Examinar os fatores que Distancia, PIB, PIB per mpzta,A Dltjerenga entre MEF,
. Uganda . . N os PIB per capita, Taxa de cambio, Lingua
Karamuriro influenciam as Exportagbes . MEA,
(2015) (1980-2012) ctacoes de Ueand comum, Fronteira, Ser membro da GMM
cxportagoes de Lganda COMESA, Ser membro da EAC
,I;.iiltz(zhind Portugal Examinar os padroes do Comércio total Distancia, PIB médio, PIB per capita, Pooled OLS,
(205)3) (2000-2010) comércio portugués Fronteira, Diferencas nas dotagoes fatoriais GMM
Mili and Baneladesh Providenciar um sinopse Distancia, Produto do PIB, Taxa de cimbio,  Poo/ed OLS,
Md. Israt a 99%_2007) do comércio de Comércio total Comércio/PIB, Ser membro da SAARC, MEA,
(2011) Bangladesh Fronteira MEF
Comparar os fluxos de
Papazoglou Grécia corfletrclo Rotencla.l da i Distancia, PIB, Populacio, Erontelra, Ser Pooled OLS
(2007) (1993-2003) Grécia (ap6s entrar na Exportagbes membro da UE, Impacto do intra-ramo nos P
UE) com os fluxos fluxos bilaterais de comércio 4
efetivos
Aplicar o modelo
Coreia d gravitacional aos fluxos de Comérci Distancia, Produto do PIB, Produto do PIB Regtessao
Sohn (2005) Suo_l ;139 5(; comércio do pais e extrair as Otofalc © per capita, Grau das complementaridades de OLS "cross-
implicagbes para as politicas comércio, Ser membro da APEC country"

comerciais

Notas: (i) OLS: Ordinary Least Squares, EGLS: Estimated Generalized 1east Squares, PPML: Poisson Pseudo-Maxcimum Likelibood,
GMM: Generalized 1east Squares, MEA: Método dos Efeitos Aleatérios, MEF: Método dos Efeitos Fixos; (ii) UE: Unido
Europeia, OMC: Organizacio Mundial de Comércio, SAARC: Associacio Sul-Asiatica para a Cooperacdo Regional, EEU:
Unido Econémica Euroasiatica, SADC: Comunidade de Desenvolvimento da Africa Austral, ZE: Zona Euro, COMESA:
Mercado Comum da Africa Oriental e Austral, EAC: Comunidade Econémica Africana, APEC: Cooperacio Econémica
Asia-Pacifico; (iii) PLN: Zloty polaco, USD: Délar americano.

No entanto, na analise dos determinantes do comércio de um pais, a decisao dos
parceiros que serao analisados é também determinante para os resultados obtidos, podendo
também diferenciar-se consoante o objetivo do estudo. E o caso de Maryam and Mittal
(2019) que tém como objetivo analisar os fluxos bilaterais de comércio entre a India e o

Brasil, a Russia, China e a Africa do Sul (os restantes BRICS).

Apesar destes estudos se diferenciarem quanto aos objetivos, todos tomam como
base o modelo gravitacional inicial, que tem como variaveis explicativas base a distancia
geografica e a dimensao econémica dos paises envolvidos. No entanto, tendo por base os

artigos que analisam os determinantes das trocas bilaterais de comércio que foram analisados



até agora (apresentados na Tabela 2.1), existem varias formas de representar a dimensio da
economia de um pais. Alguns artigos utilizam o PIB ( Tumwebaze Karamuriro (2015),
Papazoglou (2007), Eita (2008, July), Maryam and Mittal (2019), Brodzicki et al. (2015),
Allayarov et al. (2018) e Shahriar et al. (2019)), outros o PIB per capita ( Ullah et al. (2019) e
Leitao and Tripathi (2013)), alguns utilizam o produto do PIB do pafs em analise com o do
parceiro ( Sohn (2005) e Mili and Md. Israt (2011)) e também ¢ adotada a soma do PIB do

pais em analise com o do parceiro ( Miron et al. (2019)).

A adogao do PIB, como proxy da dimensao econdémica dos paises, tem como objetivo
nao sé captar a capacidade produtiva do pais exportador, como também o poder de compra
do pais importador (Sohn, 2005). Do lado da oferta (ou seja, do ponto de vista do pais
exportador), uma economia com um PIB mais elevado tendera a ter uma maior producio,
atingindo com mais facilidade economias de escala, aumentando as exportagoes (Sohn,
2005). Paralelamente, no lado da procura (do ponto de vista do pais importador), estas
economias tém um maior mercado doméstico, o que lhes permite absorver mais importagoes
(Sohn, 2005). Desta forma, espera-se que o PIB tenha uma relagao positiva com o comércio
internacional, isto ¢, quanto maior o PIB de um pafs, maior a sua propensao a realizar trocas

com outros paises.

No caso da distancia, espera-se que o comércio dependa negativamente desta variavel,
isto ¢, quanto maior for a distancia geografica entre dois paises, menor sera o comércio entre
eles. Prevé-se esta relacio negativa porque quanto maior for a distancia, maiores serao os
custos de transporte, o que leva ao aumento do preco do bem importado, o que, por

conseguinte, diminui o incentivo do pafs importador em adquirir o bem (Vieira & Reis, 2018).

Tal como ¢é possivel observar na Tabela 2.1, algumas das variaveis sdo utilizadas por
diferentes autores para explicar os determinantes dos fluxos comerciais e outras sao variaveis
especificas para a analise de cada pais. No caso da duwmmy fronteira todos os estudos
analisados utilizam esta variavel, excetuando o de Sohn (2005), que efetua uma analise do
comércio bilateral da Coreia do Sul. Este autor afirma que, apesar de ser aconselhada a
utilizacdo desta dummy, no caso da Coreia do Sul ndo ¢ uma variavel relevante, ja que os
unicos paises com quem faz trocas comerciais ¢ faz fronteira sio o Japao e a China. Prevé-
se que a variavel fronteira promova o comércio internacional, ou seja, o comércio é superior

entre pafses que facam fronteira. Isto acontece porque, dois paises ao possuirem fronteira



comum, irdo estar mais familiarizados um com o outro, diminuindo o receio de realizar trocas
comerciais, e terdo um maior contacto direto entre si (por exemplo ao nivel dos negécios e

do turismo)(Vieira & Reis, 2018).

A adogao de dummies referentes a acordos de comércio preferenciais também é muito
utilizada. Estes acordos, tal como o nome indica, tém como principal objetivo facilitar o
comércio entre os pafses que deles fazem parte, aumentando a afinidade institucional entre
estes (Fratianni, 2007), influenciando positivamente o comércio internacional inter-
membros. De facto, a grande maioria dos estudos utiliza um ou mais acordos de comércio
preferencial na sua analise. No entanto, tal como no caso da dwmmy fronteira, também
encontramos excecoes no uso dos acordos de comércio. E o caso do trabalho de Leitio and
Tripathi (2013), porque se foca na analise dos determinantes das trocas de Portugal com os
restantes membros da UE, e o caso de Maryam and Mittal (2019), que analisam os

determinantes do comércio da India mas apenas utilizam como parceiros os restantes BRICS.

O PIB per capita e a populagao sio variaveis comummente utilizadas quando se
recorre ao modelo gravitacional para estudar os determinantes das trocas bilaterais de
comércio. Ao observar os artigos estudados, ¢ possivel concluir que todos utilizaram ou o
PIB per capita ou a populagao como variavel independente do modelo. Nao é comum utilizar
as duas variaveis no mesmo modelo, pois ambas sao utilizadas em alternativa com o mesmo
objetivo, sendo este a tentativa de capturar qual é a dimensao potencial do mercado em
analise. Contudo, a escolha de qual destas duas variaveis deve ser utilizada nao ¢ arbitraria.
Deve utilizar-se o PIB per capita quando se estima as exportagdes bilaterais de produtos
especificos (Bergstrand, 1989) e deve utilizar-se a populacio quando se faz a analise das

exportagoes agregadas (Endoh, 1999).

Apesar destas duas variaveis serem utilizadas em alternativa para o mesmo objetivo,
o que cada uma capta é diferente. Enquanto que o PIB per capita capta o poder de compra e
o nivel de desenvolvimento dos paises, a populacao considera a massa potencial do mercado.
Do ponto de vista da influéncia que estas variaveis tém para o comércio internacional, a
literatura parece concordar na sua ambiguidade, ou seja, pode ser tanto positiva como
negativa. Segundo Tumwebaze Karamuriro (2015), uma populacio elevada pode significar
que o pafs tem um elevado mercado doméstico, ou seja, um elevado nivel de autossuficiéncia,

diminuindo a necessidade de recorrer ao comércio internacional ou, em vez disso, uma
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elevada populacio pode promover economias de escala na produgiao, aumentando a vontade
de entrar no comércio internacional. Este ultimo argumento, no entanto, do ponto de vista
do PIB per capita ja nio se verifica. A argumentagao para o efeito que esta variavel tem para
o comércio ser ambiguo pode ser feita de forma matematica e econémica. Eita (2008, July)
justificou a ambiguidade desta variavel matematicamente. O PIB per capita resulta da divisio
do PIB pela populagao. Ora, como ja foi mencionado anteriormente, espera-se que o PIB
tenha uma influéncia positiva nas trocas comerciais entre paises. Entdo, a influéncia que o
PIB per capita vai ter para o comércio dependera da influéncia que a populagio tem, que por
sua vez ¢é ambigua. No entanto, também ¢é possivel justificar esta ambiguidade
economicamente. Um elevado PIB per capita pode significar uma de duas coisas: ou que o
mercado potencial é maior e daf ha menos propensio para realizar trocas ou que o pais é
mais desenvolvido, logo produz uma maior variedade de bens, e que os consumidores tém
um maior poder de compra, logo podem comprar mais bens, o que ird aumentar a propensao

para realizar trocas comerciais com outros paises (Batra, 2000).

As diferengas nas dotagoes fatoriais sio outra variavel que foi adotada por varios
autores. Esta variavel ¢ utilizada para tentar identificar os padrdes de comércio e para medir
as diferengas econémicas e tecnoldgicas entre os pafses (Vieira & Reis, 2018). Na obtenc¢ao
desta variavel, podem utilizar-se duas estratégias: a utiliza¢ao do racio do fator capital pelo
fator trabalho (como foi o caso de Leitao and Tripathi (2013) e Brodzicki et al. (2015)) ou a
utilizacdo das diferengas entre os PIB per capita dos paises a analisar (tal como foi realizado
por Tumwebaze Karamuriro (2015), Maryam and Mittal (2019) e Shahriar et al. (2019)). As
conclusdes que se podem depreender utilizando uma ou outra das formas enumeradas sao
as mesmas. Isto é, o pais em analise pode fazer trocas com os outros pafses maioritariamente
baseado ou na hipétese de Linder ou na hipétese de Heckscher-Oblin. A primeira hipotese
defende que paises com PIB per capita semelhantes partilham das mesmas preferéncias,
produzindo bens semelhantes mas diferenciados, ou seja, incentiva ao comércio intra-ramo
entre os paises (ocorre quando se obtém o coeficiente negativo) (Vieira & Reis, 2018). A
segunda hipétese sugere que maiores diferencas no PIB per capita  significam maiores
diferencas nas dotacOes fatoriais (ou seja, diferencas menores podem significar menores
trocas entre os paises), incentivando a especializa¢ao na produgao de bens diferentes e, assim,

as trocas inter-ramo (ocorre quando se obtém o coeficiente positivo) (Vieira & Reis, 2018).
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Para além destas variaveis, existem outras que, apesar de nio terem sido utilizadas
em todos os estudos em analise, tiveram algumas aplicagdes, nomeadamente a taxa de cambio
e a lingua oficial comum. No caso da taxa de cambio, ¢ esperado que tenha uma influéncia
negativa para o comércio internacional, pois uma apreciagio da moeda leva a um aumento
do preco dos bens, o que leva a uma diminui¢ao da quantidade exportada (Tumwebaze
Karamuriro, 2015). Contrariamente, no caso de dois paises possuirem uma lingua oficial
comum, espera-se que o comércio entre esses pafses aumente, por maior facilidade na
comunicac¢ao. Contudo, apesar de existirem bastantes varidveis que sio comuns aos
diferentes estudos analisados nesta revisio de literatura, existem algumas variaveis que sio
exclusivas de cada artigo, o que se deve, niao s6 as diferentes caracteristicas dos diferentes

paises que foram analisados, mas também aos objetivos e especificidades de cada estudo.

2.3. Analise das Exportagdes por Niveis de Intensidade Tecnolégica

A analise das trocas de comércio por niveis de intensidade tecnolégica (IT) nao é tao
popular como a analise das trocas bilaterais de comércio (sem distin¢ao dos diferentes niveis
de IT) abordada anteriormente. Este facto tem como principal consequéncia a escassez de
trabalhos que utilizem este tipo de analise no seu estudo. Ainda assim é possivel encontrar
alguma informacao referente a este tema.

A opgao de recorrer a uma analise com os diferentes niveis de intensidade tecnoldgica é
principalmente motivada pelo facto de permitir a analise da performance, mas também da
estrutura dos produtos e industrias (analisar se o pais exporta produtos mais ou menos
tecnologicamente intensivos) e por permitir perceber que tipo de bens tém vantagem nos
mercados externos. A maioria dos estudos analisados tem como principal motiva¢ao avaliar
se, com o desenvolvimento do pafs em questdo, as suas exportagdes tém evoluido de uma
intensidade tecnolégica baixa para uma mais alta, isto porque, tal como Nayak, Aggarwal,
and Mann (2013) mencionam, um paifs tende a exportar bens cada vez mais intensivos
tecnologicamente a medida que se vai desenvolvendo. Adicionalmente, estes estudos
também sao motivados pelo aumento consideravel das exportagdes nos dltimos anos,
querendo perceber se essa dinamica se deveu ao facto do pafs estar a exportar mais produtos
tecnologicamente intensivos ou nio, sabendo que, se o aumento foi impulsionado pelas
exportagoes de bens pouco intensivos tecnologicamente, isso poderd ter consequéncias
negativas para o desenvolvimento do pais no longo prazo e para a balanga comercial do

mesmo.
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A Tabela 2.2 apresenta varios artigos que analisaram as exportagées tendo em
consideragao os diferentes niveis de intensidade tecnolégica. Os estudos em causa tiveram
objetivos diferentes, desde analisar apenas os determinantes das exportagoes, ou de analisar
se as suas exportagdes sio mais focadas em niveis de intensidade superiores ou inferiores,
até focar a sua analise na melhor compreensao dos efeitos que os gastos em Investigagao e
Desenvolvimento (I&D) tém para as exportagdes, como foi o caso de Bojnec and Ferto

(2014) . No entanto, nao siao apenas os objetivos que diferem neste tipo de analise.

Tabela 2.2: Esquematiza¢ao dos métodos utilizados e dos objetivos dos artigos analisados

no estudo dos determinantes das trocas de comércio por niveis de IT

Pais(es) Método de
Artigo (Periodo de Método de Analise Classificagio dos
analise) bens
Vieira and Brasil . . ~
Reis (2018) (2000-2015) Modelo Gravitacional Classificacio da OCDE
Bojnec and OCDE o . <
Ferto (2014) (1995-2003) Modelo Gravitacional Classificacio da OCDE
Nayak et al. India Modelo Gravitacional . .
(2013) (1990-2011) fndice VCR Classificacio da OCDE
Saboniene, ) VCR
Mas;e;l:ilene, Lituinia Indice \ifril}ilczngjlﬁcado Classificacao de Etlat
Venckuviene (2006-2011) competitividade das and Erlat (2006)
(2013) exportacoes
Mukhetjee India Técnica da regressao de . ~
(2009) (1950-2005) varidveis dummy Classificaio da OCDE
L, Indice de especializagio . <
Connolly Russia de Krugman Classificagao de Lall
(2008) (1997-2006) indice VCR (2000)

Ao optar por fazer uma analise tendo em conta os diferentes niveis de intensidade
tecnoldgica é necessario definir exatamente quais sao os niveis a considerar. Ao observar a
Tabela 2.2 podemos aferir que a maioria dos estudos opta pela classificagao proposta pela

OCDE"' (ver Hatzichronoglou (1997)), constituida por quatro niveis de intensidade

! Organizagio para a Cooperacio e Desenvolvimento Econémico.
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tecnoldgica (bens de baixa tecnologia, bens de média baixa tecnologia, bens de média alta
tecnologia, bens de alta tecnologia). No entanto, dois trabalhos optaram por fazer a divisao
de forma diferente. Saboniene et al. (2013) optaram por utilizar a divisao de Erlat and Erlat
(20006), que dividem os bens em cinco categorias (bens com pesquisa intensiva, dificeis de
imitar; bens com pesquisa intensiva, faceis de imitar; bens intensivos em capital; bens
intensivos em matérias primas; bens intensivos em trabalho) e Connolly (2008) optou por
dividir os produtos em quatro categorias, baseando esta divisao na classificagdo feita por Lall
(2000) (baseada na classificacio da OCDE), no entanto com algumas modificacdes feitas
pelo autor (produtos primarios e baseados em recursos, produtos de baixa tecnologia,
produtos de média tecnologia e produtos de alta tecnologia).

Tal como a divisao por niveis de intensidade tecnolégica, a escolha do método a utilizar
para a analise em questdo também varia, ou seja, a analise das exportagdes por diferentes
niveis de intensidade tecnolégica pode ser feita de diversas formas. As analises mais comuns
usam o modelo gravitacional (ja explicado anteriormente) e o Indice das Vantagens
Comparativas Reveladas (VCR), que indica, num determinado bem, se o pafs em analise tem
(ou ndo) vantagem comparativa relativamente a uma zona de referéncia (por exemplo, a UE).
Contudo, alguns trabalhos recorreram a outros métodos de analise, por considerarem que
eram os mais adequados aos seus objetivos e/ou por considerarem que o estudo ficaria mais
completo com a adi¢ao de outros indices. Neste caso, Mukherjee (2009) optou por utilizar
um método, sendo este distinto dos adotados por todos os outros artigos em analise. Este
autor utilizou uma técnica de regressao de variaveis dummy, utilizando quatro variaveis,
representando cada uma um nivel de intensidade tecnolégica. No caso de Connolly (2008) e
de Saboniene et al. (2013), optaram por utilizar varios métodos de analise, incluindo o Indice
das VCR. Connolly (2008), no seu estudo acerca da Russia, optou por utilizar, para além do
indice anteriormente mencionado, o Indice de especializacio de Krugman, que mede a
especializagdao das estruturas das exportagoes, no entanto, tende a subvalorizar o grau de
especializagdo dos paises maiores (Connolly, 2008). Ja Saboniene et al. (2013), preferiram
acrescentar uma modificagao do indice das VCR e o indice da competitividade das
exportacoes. No primeiro, acrescentaram as importacdes no indice, por considerarem que
os resultados, para além de mostrarem quais 0s grupos que tém maior importancia na

estrutura das exportacoes, também ilustrariam o nivel de penetragao das importagdes no

2 Produtos primarios, produtos manufaturados (manufaturas baseadas em recursos, manufaturas de baixa
tecnologia, manufaturas de média tecnologia, manufaturas de alta tecnologia) e outras transacdes.
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mercado doméstico. Assim, consideram que este indice identifica o grupo de bens que
completa os mercados doméstico e internacional da forma mais eficiente. Utilizaram também
o indice da competitividade das exporta¢des, por permitir analisar a competitividade de um
certo bem ao longo do tempo.

Tal como mencionado anteriormente, uma das analises mais comuns neste tipo de
estudos ¢ a que utiliza o modelo gravitacional. Neste sentido, a Tabela 2.3 ilustra quais sao
as variaveis utilizadas pelos estudos que optaram por esta abordagem. Ao observar a tabela,
as principais conclusdes que podem ser feitas sao que um dos artigos nao utilizou nenhuma
variavel com referéncia especifica aos niveis de intensidade tecnologica (Vieira & Reis, 2018)
e os outros dois artigos optaram por utilizar o I&D como variavel deste modelo.

A opgao de utilizar os gastos de I&D neste estudo tem duas motivag¢oes: por esta variavel
ser uma proxy da inovagdo e por ser uma das possiveis explicagoes para as diferencas na

performance das exportagdes por niveis de intensidade tecnologica.

Tabela 2.3: Variaveis no modelo gravitacional, dos determinantes do comércio por niveis de

IT

Artigo Pais(es) Variaveis
PIB per capita, Populacao, Diferencgas entre
Vieira and Brasil os PIB per capita, Distancia, Distancia
Reis (2018) S relativa, Tarifas, Area territorial, Fronteira,

RTA, Crise 07, Crise 08

Bojnec and PIB, PIB per capita, Distancia, Lingua, RTA,

OCDE 1&D, 1&D*LongaDistancia,
Ferto (2014) 1&D*PIBpercapita
Nayak et £ . C oA
al. (2013) India PIB per capita, Distancia, I&D, IDE, RTA

Nota: IDE: Investimento Direto Estrangeiro, RT'A: Acordo de Comércio Regional.

A inovagao ¢ vista, pelas teorias de comércio, como uma importante medida de
competitividade que melhora a performance de comércio (Cipollina, Demaria, & Pietrovito,
2016). No entanto, a escolha da proxy da inovagao nao ¢ linear. Existem diferentes proxys que
téem sido adotadas em diferentes modelos empiricos. Cipollina et al. (2016) mencionam as
principais: as medidas de zput no processo de inovagao, como por exemplo os gastos em
1&D (medida adotada pelos artigos mencionados anteriormente); as medidas de o#fput, como
o numero de invengoes que foram patenteadas e as caracteristicas internacionais, como o

grau de protegdo das patentes. Neste sentido, teria relevancia utilizar qualquer uma destas

15



variaveis como proxy da inova¢ao. No entanto, tal como relatado anteriormente, este nao ¢
0 unico motivo para se adotar os gastos em I&D como variavel deste modelo. Segundo
Bojnec and Ferto (2014), existem trés explicagdes para as diferencas na performance das
exportagoes por niveis de intensidade tecnoldgica: os gastos em I&D (como ja tinha sido
referido), os custos de transporte (algo incluido na variavel distancia) e o nivel de
desenvolvimento econémico (algo incluido na variavel PIB per capita).

Assim, como se pode observar na Tabela 2.3, todos os artigos que utilizam o modelo
gravitacional na analise das exportagdes por nivel de intensidade tecnolégica, incluem como
variaveis a distancia e o PIB per capita.

Desta forma, de maneira a incluir uma proxy da inovacao (devido a sua importancia
na competitividade das exportagdes de um pais) e a analisar as diferencas na performance
das exportagoes por nivel de intensidade tecnoldgica, tem relevancia acrescentar os gastos

em I&D no modelo gravitacional.
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3. Metodologia

O presente trabalho tem como principal objetivo a analise das exportacoes
portuguesas de bens da industria transformadora, classificados por quatro niveis de
intensidade tecnologica: alta, média alta, média baixa e baixa. Para isso, antes de mais, foram
definidos os parceiros comerciais que iriamos utilizar nesta analise. Primeiramente, tinhamos
como objetivo utilizar os paises que pertencem a UE, 2 OCDE, aos PALOP’s” e os
constituintes dos BRICS. No entanto, devido a falta de dados relativamente as exportagdes
por niveis de intensidade tecnologica para os PALOP’s, estes nao foram inseridos neste
estudo. Assim sendo, este trabalho tem como parceiros comerciais os pafses que pertencem
a UE, 2 OCDE e os constituintes dos BRICS,* que representam cerca de 89% das

exportagoes de bens manufaturados portugueses.

Posto isto, iremos investigar o pretendido através do modelo gravitacional para os
quatro niveis de intensidade tecnolégica, com recurso a um estudo econométrico. Para isso,
este capitulo, primeiro, expoe as fontes e unidades dos dados utilizados. De seguida, define
e caracteriza as variaveis dependentes e independentes a ser consideradas no modelo
empirico que sera estudado neste trabalho. Segue-se a apresentacio do modelo gravitacional
que sera utilizado e o processo de estima¢ao do mesmo. Por fim, é também apresentada uma

breve analise descritiva das variaveis consideradas nesta dissertacio.

3.1. Recolha de Dados e Fontes de Informagio

De forma a analisar as exportagdes dos bens manufaturados de Portugal, é necessario
considerar varios fatores que podem ter uma influéncia nas mesmas. Para isso, sao escolhidas
as variaveis independentes que poderao ter uma influéncia significativa nas exportagoes
portuguesas. Desta forma, na Tabela 3.1 encontram-se as variaveis escolhidas, com as

respetivas unidades e fontes de informacao.

3 Paises Africanos de Lingua Oficial Portuguesa.

4 Africa do Sul, Alemanha, Australia, Austria, Bélgica, Brasil, Bulgaria, Canada, Chile, China, Chipre, Coreia do
Sul, Croacia, Dinamarca, Eslovaquia, Eslovénia, Espanha, Estados Unidos da América (EUA), Estonia,
Finlandia, Franca, Grécia, Holanda, Hungria, India, Irlanda, Islindia, Israel, Italia, Japido, Letonia, Lituania,
Luxemburgo, Malta, México, Noruega, Nova Zelandia, Polénia, Reino Unido, Republica Checa, Roménia,
Rassia, Suécia, Suica e Turquia.
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Tabela 3.1: Descricao das unidades e fontes das variaveis escolhidas

Variavel Unidades Fonte

Exbortacses Milhées de dolares CEPII Harmonized Accounts on Trade and

Xportaco americanos (precos correntes) the World Economy (CHELEM)
Distincia ngﬁmetz(sz f(:e:lltcrae ?t;:f Sl(;al Center d'Etudes Prospectives et

portuguc - d'Informations Internationales (CEPII)
parceiro comercial)

. Center d'Etudes Prospectives et
Lingua Dumny (valores T o 0) d'Informations Internationales (CEPII)

. Center d'Etudes Prospectives et
Fronteira Dumnyy (valores 1 ou 0) d'Informations Internationales (CEPII)
PIB Ddlares americanos (pregos World Bank development indicators (WDI)

correntes)
PIB y Doélares americanos (pregos World Bank devel ¢ indicators (WDI)
per capita cotrentes) orla ba evelopment indicators
Numero de investigadores o
1&D World Bank development indicators (WDI)

por milhdo de habitantes

Délares americanos, em valor
absoluto (precos correntes)

Diferenca entre
os PIB per capita

Calculo elaborado pela prépria, através
dos dados do PIB per capita da WDI

Grau de
Abertura

Délares americanos (pregos
correntes)

Calculo elaborado pela propria, através
dos dados do PIB, das Exportagoes e
das Importacoes da WDI

Indice do capital humano por
pessoa, baseado nos anos de
escolaridade e retornos a
educacio’

Capital Humano

Penn World Table, versao 9.1

Uniao Europeia Dunimy (valores 1 ou 0)

Uniao Europeia6

Acordos da UE

. Dummy (valores 1 ou 0)
com o exterior

Unido Europeia’

Zona Euro Dunmy (valores 1 ou 0)

Comissao Europeizl8

5 Ver Human Capital na PWTO.

¢ Consultado no site https:
7 Consultado no site https:

europa.cu/european-union/about-eu/countries pt, dia 26 de abril.
europa.cu/european-union/about-eu/euro/which-countties-use-euro_pt, dia 26

de abril.

8Consultado no site https:
no dia 26 de abril.

ec.curopa.cu/trade/policy/countries-and-regions/negotiations-and-agreements
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3.2. Definicao e Caracterizagao das Variaveis

O modelo gravitacional base defende que o comércio entre dois paises depende
positivamente da dimensao econémica destes paises e negativamente da distancia geografica
entre eles. A representacao econométrica da equagio gravitacional base na forma logaritmica

pode ser apresentada como:

InX;;)) = a+ By In(Y,) + Boln(Y;) + B3 In(Dyj) + 3.1)

onde, X representa as exportagdes de 7 para /, ¥; representa o PIB do pafs 4 Y; representa o
PIB do pais /, D;j representa a distancia geografica entre os paises 7 € / e #;representa o erro

aleatorio.

Contudo, tal como foi mencionado na revisao da literatura, ao longo dos anos, varios
autores tém vindo a acrescentar varidveis 20 modelo, tendo em conta as caracteristicas do
pais (ou dos pafses) em estudo e os objetivos da estimacao. Neste sentido, o modelo

gravitacional generalizado na forma logaritmica pode ser representado por:
InX;;) = a+ Byin(V)+ BIn(Y)) + Bz In(Dyj) + BaIn(Ay) +u  (32)

em que, Xj representa as exportagoes de 7 para j, ¥; representa o PIB do pais 7 Y; representa
o PIB do pais j, D;; representa a distancia geogréfica entre os paises 7 e /, A representa outros
fatores que podem impulsionar ou restringir as exportagdes entre os paises 7 e j e 0 #;
representa o erro aleatério. Quanto aos parametros, espera-se que 1 € f, sejam positivos;
P53 seja negativo e, no caso de 8, pode ser positivo ou negativo, dependendo se o fator

impulsiona ou restringe o comércio, respetivamente.

Posto isto, é necessario definir quais as variaveis dependentes ¢ independentes que

iremos utilizar neste estudo.

3.2.1. Defini¢ao das Variaveis Dependentes
A variavel dependente desta dissertacao é constituida pelas exportagdes. No entanto,
tendo em considerac¢ao o objetivo deste trabalho, as exporta¢oes consideradas sio as de bens

da industria transformadora e foram divididas em quatro niveis de intensidade tecnolégica:
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alta, média alta, média baixa e baixa. A divisdo feita foi a elaborada pela CHELEM,’ que
atualiza a divisao da OCDE, por a considerar desatualizada e por ter em conta um numero
muito restrito de paises. Esta divisio consiste na distribuicao das industrias de produtos
manufaturados, pelos quatro niveis de intensidade mencionados. Esta distribui¢iao encontra-
se apresentada na Tabela 3.2. A principal diferenca da divisao da CHELEM relativamente a
elaborada pela OCDE reside na localizagido das industrias relativas a mobilia e manufaturas
(IL-306) e a reciclagem (IL.-37) que, tal como se pode observar na Tabela 3.2, segundo a
CHELEM, pertencem aos produtos de média baixa tecnologia. Ja no caso da OCDE, estas
industrias eram incluidas nos produtos de baixa tecnologia.

Adicionalmente, devido a volatilidade dos precos dos combustiveis, a industria

referente aos mesmos foi retirada da nossa analise (1L.8-23).

Tabela 3.2: Identificacdo dos produtos de cada nivel de intensidade tecnoldgica

HI Produtos de Alta Tecnologia

HI1-33 Instrumentos médicos, 6ticos e de precisao
HI2-2423 Produtos farmacéuticos

HI3-32 Equipamentos de radio, TV e comunicagoes
HI4-30 Equipamentos de escritorio e informaticos
HI5-353 Aeronautica e aerospacial

IH Produtos de Média Alta Tecnologia
IH1-352 Equipamentos ferroviarios

IH1-359 Equipamentos de transporte (n.c.n.l.)
ITH2-34 Veiculos a motort, reboques e semirreboques
IH3-31 Maquinas e aparelhos elétricos

IH4-29 Outras maquinas e equipamentos n.c.n.l

ITH5-241 Produtos quimicos basicos
IH5-2421  Pesticidas e produtos agroquimicos
IH5-2422  Tinta, tinteiros e mastiques
IH5-2424  Sabonetes e detergentes; perfumes
TH5-2429 Outros produtos quimicos, n.c.n.l.
ITH5-243 Fibras fabricadas pelo Homem

IL Produtos de Média Baixa Tecnologia

IL1-25 Produtos de borracha e de plastico

I1.2-351 Construcio e reparacio naval

11.3-272 Metais preciosos basicos e nao ferrosos manufaturados
11.4-26 Outros produtos minerais nao metalicos

IL5-36 Mobilia e manufaturas (n.c.n.l.)

? Ver Loschky (2010).
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I1.5-37 Reciclagem

IL6-28 Fabrico de produtos metalicos, excluindo maquinarias
IL7-271 Ferro e metal manufaturados

IL8-23 Coque, produtos refinados de petréleo e combustivel nuclear
LO Produtos de Baixa Tecnologia

LO1-21 Papel e produtos de papel

LO1-22 Publicag¢bes, impressio e reprodugio de conteidos multimédia
LO2-17 Téxteis

1L.0O2-18 Vestuario

LO2-19 Couro

LO3-15 Produtos alimentares e bebidas

LO3-16 Tabaco
LO4-20 Madeira e produtos de madeira (excluindo mobilia)

Nota: n.c.n.l. refere-se a nio classificado noutro lugar.

Desta forma, as variaveis dependentes a considerar neste estudo serdo as exportagdes
de produtos de alta tecnologia (HI), exportagoes de produtos de média alta tecnologia (IH),
exportagoes de produtos de média baixa tecnologia (IL), exportagoes de produtos de baixa

tecnologia (LLO) e a totalidade das exporta¢Ses de bens manufaturados (MA).

3.2.2. Defini¢do das Variaveis Independentes

A selecao das variaveis independentes tem em consideragao as variaveis utilizadas na
literatura, o pafs analisado e o objetivo deste estudo. Posto isto, incluimos as variaveis do
modelo base (distancia e PIB), no entanto, no que se refere ao PIB, por a nossa variavel
dependente ser as exportagoes de Portugal para os seus parceiros comerciais, apenas temos
em conta como variavel dependente o PIB do parceiro comercial. Para além destas duas
variaveis, decidimos incluir como variaveis: a fronteira terrestre, a lingua oficial comum, o
PIB per capita, a diferenga entre os PIB per capita, o 1&D, o grau de abertura, o capital humano
e trés variaveis bindrias relativas aos acordos preferenciais de comércio (a UE, a Zona Euro
(ZE) e os acordos da UE com outros paises).

Neste estudo dividimos as variaveis independentes em duas categorias, as variaveis
de controlo e as variaveis objetivo. As primeiras sao aquelas que ja se sabe a influéncia que
tém nas exportagoes e sao amplamente utilizadas na literatura, e as objetivo sdo as variaveis
que queremos estudar e compreender que influéncia terao na variavel de estudo, neste caso

as exportagdes por intensidade tecnoldgica.
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Variaveis de Controlo

a. Distancia e PIB do parceiro comercial

As variaveis independentes utilizadas no modelo base, tal como referido no capitulo
anterior, sdo a distancia entre os paises (proxy dos custos de transporte) e o PIB dos mesmos
(proxy da dimensao econémica de cada pais). Neste sentido, na nossa analise, as variaveis
distancia e PIB do parceiro comercial irdo ser consideradas como duas das nossas variaveis
de controlo, por serem aquelas cujas influéncias para o comércio internacional ja sio
conhecidas. No caso da distancia, espera-se que tenha uma influéncia negativa nas
exportagoes, e o PIB do parceiro comercial é esperado que tenha uma influéncia positiva, tal
como explicitado na secgao 2.2. deste trabalho.

b.  Fronteira e Lingna

As variaveis referentes a fronteira e a lingua foram também consideradas como
variaveis de controlo deste modelo, por, apesar de nao fazerem parte do modelo base, serem
das varidveis com maior consenso na literatura acerca da sua relevancia e da influéncia nas
exportagoes. Neste caso, tanto a fronteira como a lingua tém uma influéncia positiva nas

exportagoes (como explicado na secgao 2.2.).

Variaveis Objetivo

¢.  PIB per capita do parceiro comercial e diferenca entre os PIB per capita

O PIB per capita do parceiro comercial sera utilizado por captar o poder de compra e o
nivel de desenvolvimento dos paises. Tal como mencionado na secgao 2.2. desta dissertagao,
este fator pode impulsionar o comércio ou restringi-lo. No caso da diferenca entre os PIB
per capita, que consiste na diferenca entre o PIB per capita portugués e o PIB per capita do
parceiro comercial, em valor absoluto, optamos por incluir por captar as diferencas
econémicas e tecnoldgicas entre os paises. Se essas diferencas forem reduzidas, entao o
comércio entre Portugal e o parceiro comercial, é tendencialmente intra-ramo (trocam
variedades diferentes dos mesmos tipos de bens) e se essas diferencas forem elevadas, o
comércio entre Portugal e o seu parceiro comercial tende a ser inter-ramo (trocam-se
diferentes tipos de bens). Por isso, o coeficiente referente a esta variavel pode ser ou positivo

(quando o comércio ¢ inter-ramo) ou negativo (quando o comércio ¢ intra-ramo).
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d.  Acordos preferenciais de coméreio

Tal como mencionado na seccao 2.2. é esperado que os acordos de comércio
preferenciais tenham uma influéncia positiva nas exportagdes. Os acordos que optamos por
incluir foram: a adesao a Uniao Europeia, a adesao a Zona Euro e os acordos que a Unido
Europeia tem com pafses externos a mesma. A nossa escolha baseia-se principalmente no
facto de Portugal ser um membro, tanto da Unido Europeia como da Zona Euro. Assim tem
relevancia analisar se, com esses paises, com quem partilha esses acordos, Portugal tem uma
maior propensiao de exportar, e se essa mesma propensao ¢ diferente consoante o nivel de
intensidade tecnolégica dos produtos exportados.

e.  Grau de Abertura dos parceiros comerciais

O grau de abertura, que matematicamente ¢ formado pela razio entre a soma das
importagdes com as exportagdes e o PIB, analisa a relevancia do comércio internacional na
economia do pafs em questdo. Ou seja, quanto maior o grau de abertura mais propenso esta
esse pafs a realizar trocas com o exterior e, desta forma, mais esse pais tem tendéncia a
importar. Neste sentido, é esperado que o grau de abertura seja um fator impulsionador das
exportagoes de bens manufaturados em Portugal, independentemente do nivel de
intensidade tecnolégica dos produtos.

No entanto, ¢ importante ressalvar que os resultados quanto ao grau de abertura de um
pais podem ser influenciados por outros fatores. Por exemplo, a dimensao do pafs. Um pais
mais pequeno tem tendéncia a ter um grau de abertura superior a um pafs maior.

f- Investigagao e Desenvolvimento do parceiro comercial

A investigacdo e o desenvolvimento, neste caso, sao medidos através do nimero de
investigadores por milhao de habitantes. Neste trabalho, estamos a considerar o I&D de cada
parceiro como uma proxy da inovagao. A capacidade de inovar, leva a que se produzam mais
variedades dos mesmos bens, nao necessitando estes de ser bens de alta intensidade
tecnoldgica. Por exemplo, o mercado da alimentacdo investe constantemente na inovagao,
no entanto, os produtos que vendem no mercado sao bastante simples.

Neste sentido, quanto maior for o 1&D, mais variedades de produtos existirdo nesse
mercado (neste caso, tendo em conta que o I&D analisado é o do parceiro, mais variedades
de bens o parceiro comercial terd no seu mercado doméstico). Assim, espera-se que tenha

uma menor propensao para importar os nossos produtos, tendo uma influéncia negativa nas
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exportagoes portuguesas, independentemente do nivel de intensidade tecnoldgica dos
produtos.

g Capital Humano do parceiro comercial

O capital humano, neste trabalho, ¢ utilizado como uma proxy da educagao.
Consideramos que o capital humano condiciona a capacidade de os agentes econémicos
utilizarem bens mais tecnologicos. Quanto maior a dotagao de capital humano, maior a
necessidade que os agentes econémicos tém por bens mais tecnolégicos. Neste sentido,
espera-se que tenha uma influéncia positiva nas exportagdes de bens manufaturados
portugueses. No entanto, espera-se que este fator tenha uma influéncia superior para os
produtos de tecnologia mais elevada e uma influéncia inferior nos produtos de intensidades
tecnoldgicas inferiores, pois sao mais simples de utilizar, logo nao é necessaria maior dotagao

de conhecimentos.

3.3. Modelo Econométrico

Definidas as variaveis, é ja possivel apresentar as equagoes gravitacionais que iremos
estimar. Contudo, antes de mais, é necessario definir qual a amostra adequada para a
estimagao da equagao gravitacional. Poder-se-ia utilizar dados seccionais ou dados em painel.
A metodologia gravitacional tradicional recorria a dados seccionais. No entanto, os dados
em painel tém tido cada vez mais aderéncia para a estima¢ao da equagao gravitacional. Os
dados em painel utilizam, em simultaneo, o periodo e o individuo, ou seja, a informacao e a
variabilidade dos dados captados neste tipo de dados é superior ao seccional. Para além disso,
segundo Egger (2000), permite que se capture a relacao entre as variaveis relevantes por um
maior periodo de tempo, isto é, evidencia a heterogeneidade individual (as particularidades
de cada individuo). Este tipo de amostra também permite a minimiza¢ao do enviesamento
gerado pela heterogeneidade entre paises (Maryam & Mittal, 2019), melhora a eficiéncia das
estimagoes econométricas (Tumwebaze Karamuriro, 2015) e evita o risco de escolher um
ano pouco representativo, ja que permite que se faga um estudo para um periodo de varios
anos (Antonucci & Manzocchi, 2000). Neste sentido, a grande maioria dos artigos da
atualidade opta pelos dados em painel para a sua estimagdao, em detrimento dos dados
seccionais. Nos estudos apresentados na Tabela 2.1, apenas Sohn (2005) optou pela
utilizacdo de dados seccionais para o ano de 1995.

Posto isto, optou-se, nesta dissertagao, por dados em painel e definiu-se como

periodo em analise os anos de 2000 a 2017.
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Especificagao do Modelo

A equagio do modelo gravitacional considerada é a equagdo generalizada (3.2.),
substituindo A, referente aos varios fatores que podem ou nao impulsionar as exportagoes
de bens manufaturados de Portugal, pelos fatores que decidimos acrescentar. Para além
disso, para cada variavel dependente, foram considerados dois modelos distintos: um que
exclui as dummies referentes a UE e aos acordos da UE com os outros paises e outro que
exclui a dummy referente a ZE. Isto porque os paises da ZE sao um subgrupo da UE. Posto

isto, as equagoes utilizadas neste estudo sao:

In(X;j;) = a + ByIn(DIST;;) + B,In(PIB;,) + B3in(PIBPC;,)

+ B4In(DIF;j,) + BsFRON;; + BoLING;; + B;In(R_D;,) (33,
+ Bsln(GAj,) + Boln(C_HUM ;) + B1oUE),
+ B UE_EXT}e + wije
In(X;;;) = 6 + 8,In(DIST;;) + 8,In(PIB;,) + 85in(PIBPC;,)
+ 8,In(DIF;};) + 6sFRON;j + §LING;; + &,In(R_Dj) (5.4)

+ 8gIn(GAj;) + Soln(C_HUM;) + 810ZEj, + wije

em que, 7 se refere a Portugal, 7 ao parceiro comercial, 720 ano (# =1,...,18) e U;j; representa
as perturbagoes aleatorias de cada equagao. A variavel dependente X representa cada tipo
de exportagoes por cada nivel de I'T e a totalidade de exportagoes de bens manufaturados de
Portugal para o seu parceiro comercial j, no ano £ No que diz respeito as variaveis de
controlo, DISTj refere-se a distancia entre Portugal e o parceiro comercial j, o PIB; é o PIB
do parceiro comercial j, no ano # FRONj; é uma dummy referente a fronteira, com valor 1 se
existir uma fronteira comum entre Portugal e o parceiro comercial j, e 0 se ndo existir e
LING; refere-se a dummy referente a lingua oficial comum, com valor 1 se Portugal e o
parceiro comercial ; tiverem lingua oficial comum, e 0 se nao tiverem. No caso das variaveis
objetivo, PIBPC; representa o PIB per capita do parceiro comercial j, no ano # DIFy é a
diferenca entre o PIB per capita de Portugal e o parceiro comercial /, em valor absoluto, no
ano £, R_Dj; refere-se ao numero de investigadores em I&D no parceiro comercial 7, no ano
t, GAj; traduz o grau de abertura do parceiro comercial 7, no ano # C_HUM; exprime o capital
humano do parceiro comercial j, no ano #, UE; ¢ uma dummy referente a Unido Europeia,

que assume valor 1 se o parceiro comercial /', no ano 7 pertencer a UE, e o valor 0 se nio,
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UE_EXT) representa uma dummy referente aos acordos da UE com os paises externos a esse
acordo, que assume valor 1 quando o parceiro comercial /, no ano # tem um acordo comercial
com a UE, e 0 quando nao tem e ZE,; traduz uma dummy referente a Zona Euro, que assume
valor 1 se o parceiro comercial /, no ano 4 pertence a ZE, e 0 se ndo. Quanto aos parametros,
espera-se que: 31, B7, 0, e 87 sejam negativos; By, fs, Be» Bs» Por P10, P11, 02, 05, 8, O, Og

e 019 sejam positivos e, no caso dos parametros f3, f4, 03 ¢ 84 podem ser ou positivos ou

negativos. Note-se que a equagao (3.3.) inclui UE e a UE_EXT e a (3.4.) inclui a ZE.

Modelos em dados em painel

Na literatura econométrica, existem trés modelos apropriados para os dados em
painel: pooled OLS, modelo dos efeitos fixos e modelo dos efeitos aleatorios. O pooled OLS
nao tem em consideracao a heterogeneidade nem dos paises nem do periodo, ou seja, ndo
estima os efeitos individuais de um pais e periodo e assume que todos os paises e periodos
sao homogéneos (Eita, 2008, July). O modelo dos efeitos fixos deve ser adotado se os efeitos
individuais e as variaveis estiverem correlacionados e o método dos efeitos aleatorios serd a
melhor op¢ao quando tal ndo se verifica (Miron et al., 2019). Neste sentido, ¢ mais adequada
a utilizacao dos efeitos fixos quando se estimam os fluxos de comércio entre uma sele¢io de
paises pré-determinada e os aleat6rios quando se esta a estimar fluxos de comércio entre uma
amostra desenhada aleatoriamente de parceiros comerciais de uma populagio maior

(Antonucci & Manzocchi, 20006).

Como mencionado, os dados em painel permitem-nos considerar os efeitos para o
petiodo e os efeitos para o pafs, desta forma, ao optar por efeitos fixos, ¢ necessario escolher
que tipo de efeitos fixos a adotar. Isto porque, de entre as variaveis explicativas tem-se
variaveis constantes ao longo do tempo (a distancia, a fronteira e a lingua) que, no caso dos
efeitos fixos, nao é possivel estimar o modelo de efeitos para o pais, s6 se essas variaveis
fossem excluidas. No entanto, optou-se pelo modelo de efeitos fixos para o periodo,

permitindo assim considerar todas as variaveis explicativas.

Desta forma, existem testes que nos permitem decidir qual o modelo a considerar na
estimagao. Neste sentido, primeiramente de forma a analisar se 0 modelo dos efeitos fixos é
um melhor modelo do que o pooled OLS, efetuamos o teste I dos efeitos fixos, em que a

hipétese nula afirma que nao existem efeitos fixos para o periodo. Conclui-se que na maioria
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dos modelos a hipétese nula é rejeitada, para diferentes niveis de significancia: 1%, 5% e
10%." Posteriormente, efetuou-se o teste de Hausman, que nos permite escolher entre o
modelo dos efeitos fixos e 0 modelo dos efeitos aleatérios, na qual conclui-se que o modelo

de efeitos fixos é o mais apropriado.

3.4. Analise Descritiva das Variaveis
Definidas as variaveis e as equagoes que serdo utilizadas, é necessario, antes de passar
para a apresentacao e analise dos resultados, elaborar uma breve analise descritiva das

variaveis dependentes e independentes selecionadas.

3.4.1. Anilise Descritiva das Variaveis Dependentes
Na Figura 3.1 é possivel observar as exportagdes totais e desagregadas por cada nivel
de intensidade tecnoldgica. A primeira conclusao que é possivel ressaltar é o aumento
significativo das exportagoes totais no periodo de analise, tendo obtido uma taxa de
crescimento média de 5,85%." Adicionalmente, é também possivel observar que a maior
descida ocorreu de 2008 para 2009, o que vai de encontro ao esperado, dado que foram os

anos em que a crise financeira atingiu todo o globo.

Figura 3.1: Exportagdes de bens manufaturados de Portugal, total e por cada nivel de

intensidade tecnologica
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Notas: (i) HI refere-se as exportagdes de bens de alta tecnologia; (ii) IH refere-se as exportagdes de bens de média alta
tecnologia; (iii) IL refere-se as exportagSes de bens de média baixa tecnologia; (iv) LO refere-se as exportagSes de bens de
baixa tecnologia.

10 Os resultados relativos ao teste I dos efeitos fixos encontram-se apresentados nas Tabelas 4.1, 4.2, 4.3, 4.4 ¢
4.5 e no Anexo 8.
11 Os valores das taxas de crescimento anuais e da taxa de crescimento média encontram-se no Anexo 1.
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Com o valor das exportagdes totais a aumentar, é expectavel que as exportagoes de
cada nivel de intensidade tecnolégica também o faga, algo observavel na Figura 3.1. Dos
quatro niveis de IT utilizados, os produtos de baixa e média alta tecnologias sio os mais
exportados por Portugal, no entanto sio os niveis que tiveram um aumento inferior no
periodo de andlise, ou seja, obtiveram uma taxa de crescimento média de 4,3% e 5,9%,
respetivamente. Os produtos de média baixa tecnologia, por outro lado, apesar de se situarem
entre 0os menos exportados, apresentaram o aumento mais significativo durante o periodo
em questao, tendo uma taxa de crescimento média de 9,7%. Finalmente, os produtos de alta
tecnologia tiveram uma taxa de crescimento de 6,3%.

Todos os niveis tecnolégicos registaram aumentos significativos nas exportagoes,
mas a ritmos distintos, razao pela qual os pesos que cada nivel tem nas exportagoes totais
evoluiu de forma diversa. Na Figura 3.2, é possivel identificar o peso que cada nivel de
intensidade tecnoldgica tem nas exportagdes totais, no periodo de analise.”” Os bens de alta
tecnologia sao os que tém um peso inferior nas exportagdes totais de bens manufaturados
para todo o perfodo de analise, representando, em média, cerca de 9,9% das mesmas.
Seguindo-se, com o segundo menor peso nas exportagdes totais de bens manufaturados, os
bens de média baixa tecnologia, representando, em média, cerca de 21,6% das exportagdes
totais. Os produtos de média alta tecnologia constituem 31,8% das exportagdes totais de
bens manufaturados e, finalmente, os produtos de baixa tecnologia, que representam 36,7%
das exportagoes totais de bens manufaturados, sendo estes os que tém a maior significancia
nas exportacoes analisadas no perfiodo em questao.

Adicionalmente, ¢ possivel observar que, nos anos em analise, as exportagcdes de
produtos de alta tecnologia e de baixa tecnologia cresceram abaixo da média, apresentando
um peso nas exportacoes totais em 2017 inferior ao de 2000. Neste sentido, apesar dos
produtos de baixa tecnologia serem a maior componente das exporta¢des portuguesas, neste
petiodo, registaram a maior reducao de peso passando de 42,6% em 2000, para 34,4% em
2017, ou seja, obtiveram uma quebra de 8,2 pontos percentuais. O peso dos produtos de alta
tecnologia, apesar de ter também sofrido uma diminui¢ao, nao foi tao significativa e, desde
2015, tém apresentado uma recuperagao. No caso dos produtos de média alta tecnologia, a
sua evolugdo no peso das exportagoes totais, no periodo em analise, tem sido relativamente

constante. Quanto as exportagoes de produtos de média baixa tecnologia, apresentaram um

12 Os valores do peso de cada nivel de intensidade tecnolégica pata o periodo estudado encontram-se no Anexo
2.
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aumento significativo no seu peso, passando de 15% das exportagoes totais em 2000, para

24,3% em 2017, tendo obtido um aumento de 9,3 pontos percentuais.

Figura 3.2: Pesos das exporta¢oes de produtos de cada nivel de intensidade tecnoldgica, na

totalidade das exportagoes de bens manufaturados
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Notas: (i) HI refere-se as exportacdes de bens de alta tecnologia; (ii) IH refere-se as exportagdes de bens de média alta
tecnologia; (iii) 1L refere-se as exportagSes de bens de média baixa tecnologia; (iv) LO refere-se as exportagSes de bens de
baixa tecnologia.

No que diz respeito as exportagdes para cada pafs, observa-se que Espanha ¢ o
destino para o qual Portugal exporta mais, em média, para a totalidade de exportagdes de
bens manufaturados, e para todos os niveis de intensidade tecnoldgica, excetuando a alta
tecnologia. Para esse nivel, a Alemanha ¢ o pais de eleicao. Os paises da nossa amostra para
onde Portugal menos exporta, na totalidade de exportacées de bens manufaturados, é a
Islandia, o que acontece também nas exporta¢oes de produtos de média baixa e média alta
tecnologias. No que se refere aos produtos de alta tecnologia, a Estonia é o pais para o qual

menos exportamos e para os produtos de baixa tecnologia é Malta.”

3.4.2. Analise Descritiva das Variaveis Independentes
As variaveis de controlo utilizadas neste estudo sido constituidas por trés fatores
independentes do tempo: a distancia, a fronteira e a lingua. Nestes casos nao tem relevancia
fazer a andlise descritiva comummente feita, com a média, desvio padrao, valores maximos

e minimos. No entanto, no caso da distancia é possivel reter que o pafs que se encontra mais

130 Anexo 3 apresenta as exportagdes de Portugal para cada parceiro comercial, por niveis de intensidade
tecnoldgica.
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proximo é a Espanha, sendo este o unico com o qual partilha fronteira terrestre, e 0 mais
longinquo a Nova Zelandia."* No que diz respeito 2 lingua, o tnico pais da amostra com o
qual Portugal partilha lingua oficial comum ¢ o Brasil.

No caso das variaveis objetivo, na Tabela 3.3 ¢ apresentada uma analise geral das
mesmas (excetuando as variaveis bindrias, que tém a sua analise descritiva na Tabela 3.4),
com a média, desvio padrio, valor maximo, valor minimo e nimero de observacdes."

No caso da variavel PIB, ¢ possivel observar uma diferenca elevada entre o valor
maximo e o valor minimo apresentados, o que era expectavel, ja que estamos a tratar de 45
paises diferentes. O pafs que, em média, tem o PIB mais elevado sao os Estados Unidos da

América (EUA) e o pais com o menor PIB é Malta.

Tabela 3.3: Sumarizacao das estatisticas do PIB, PIB per capita, diferenca entre PIB per capita,

1&D, grau de abertura e capital humano

Variavel Meédia Valor Valor Desvio N°de
Independente Miaximo Minimo  Padrao  Observagoes
PIB 1140,00  19500,00 4,31 2490,00 810

PIBPC 2842296 118823,65 443,31 22017,04 810
DIF 1722741 96749,35 92,80 15346,04 810
R D 2976,41 80006,67 109,73 1852,23 703
GA 0,93 4,08 0,20 0,59 810

C_HUM 3,13 3,81 1,78 0,42 810

Nota: A variavel PIB encontra-se em milhares de milhées de ddlares americanos.

A diferenca entre PIB per capita (DIF) apresenta uma média relativamente elevada,
revelando que a diferenca entre o PIB per capita portugués e dos seus parceiros comerciais é
grande. A diferenca ente o valor maximo e o minimo mostra que existe uma grande
discrepancia da diferenca que cada pais tem no seu PIB per capita relativamente ao portugugs,

sendo a Eslovénia o pafs com a menor diferenga e Luxemburgo o pafs com a maior diferenca.

14 Dados relativos as distancias a que cada parceiro comercial se encontra de Portugal apresentadas no Anexo
4.

15 Analise descritiva (com média, desvio padrio, valores maximos e valores minimos) para cada pais da amostra
encontra-se no Anexo 5.
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A média do Grau de Abertura (GA) permite concluir que os parceiros comerciais
considerados tém um grau de abertura elevado, com um valor maximo quatro vezes superior
ao seu PIB. Luxemburgo ¢é o pais que apresenta, em média, um grau de abertura superior, o
que se pode dever ndo s6 a sua dimensao, como também a elevada quantidade de empresas
multinacionais (o que leva a um elevado comércio intra-firma) e o pafs com um menor grau
de abertura é o Brasil, o que se pode dever a sua elevada dimensio e as grandes barreiras
impostas a0 comércio.

A variavel referente ao I&D (R_D) nao apresenta 0 mesmo nimero de observacoes
que as restantes, devido a falta de dados existentes para este fator. O pafs em que houve um
maior problema no que diz respeito a esta variavel foi Israel, pois nao temos dados para
nenhum dos anos da nossa analise. No entanto, é possivel observar que a discrepancia entre
o valor maximo e o valor minimo ¢é bastante significativa, o que nos leva a crer que existe
uma grande divergéncia de I&D entre os parceiros selecionados. Os paises com maior valor
(em média) de I&D sio os paises nérdicos (a Finlandia, a Islandia e a Dinamarca Suécia e
Noruega) e os com menor I&D sio a India, 0 México e o Chile.

O indice do capital humano utilizado, ao longo do periodo de analise, vai variando o
seu intervalo de valores. Este intervalo pode ser dividido em seis niveis'® (caracterizados de
1a6,em que o1 ¢ o nivel de capital humano mais baixo e o 6 o mais alto). Neste sentido,
no cado da variavel C_HUM, ¢ possivel observar que, em média, os paises utilizados
apresentam um indice de capital humano no valor de 3,13, podemos considerar que se
encontra no nivel 5, para qualquer dos anos, o que ¢ bastante elevado. Podemos também
observar que o valor minimo obtido no total da amostra ¢ de 1,78, que se encontra no
segundo nivel do indice do capital humano. No que diz respeito aos paises, o que apresenta
maior valor, em média, no indice de capital humano sao os EUA e o que apresenta menor
valor é a India.

Tal como referido anteriormente, a analise estatistica das varidveis binarias referentes
aos acordos preferenciais de comércio, encontra-se na Tabela 3.4, ja que nao pode ser feita
a mesma analise que foi feita para as variaveis anteriores. A referida tabela apresenta o
nimero de observagdes para a variavel binaria e a percentagem com valor 1, ou seja, a

percentagem de pafses da amostra que tem o acordo em questio.

16 Informagio da divisdo dos niveis retirada do site https://data-planet.libguides.com/PennWorldTables, no
dia 25 de junho, que elaborou através dos dados da Penn World Tables 9.1. Apresentagao desses niveis ao longo
dos anos no Anexo 6.
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Tabela 3.4: Analise estatistica dos acordos preferenciais de comércio

Acordo preferencial y N°de
0
de comércio Observacoes
UE 51,73 810
UE_EXT 15,93 810
ZE 30,99 810

Ao observar a Tabela 3.4 podemos concluir que quase 52% dos paises da nossa
amostra pertencem a Unido Europeia, cerca de 16% dos parceiros comerciais utilizados tem
acordos com a UE e que cerca de 31% dos paises pertencentes a analise pertencem a Zona

Euro.
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4. Apresentagdo, Analise e Discussdo de Resultados

No capitulo anterior foram apresentadas as variaveis utilizadas neste trabalho, assim
como a analise descritiva das mesmas, e os modelos aplicados para a realizagio do mesmo.
No entanto, antes disso, e de forma a enriquecer este estudo, obtivemos as vantagens
comparativas reveladas para cada nivel de intensidade tecnoldgica e para cada industria de
cada nivel. Desta forma, este capitulo esta dividido em duas secgdes. A primeira é relativa a
apresentacao e analise dos resultados obtidos da vantagem comparativa revelada e a segunda
aos resultados obtidos na estimagao econométrica, para a totalidade das exportagdes e para

cada nivel de intensidade tecnologica.

4.1. Vantagem Comparativa Revelada

A vantagem comparativa revelada permite evidenciar se um pais num determinado
produto ou industria, relativamente a uma regido de referéncia, apresenta vantagem
comparativa ou nao. Ou seja, indica se o peso desse produto ou industria nas exportagoes
do pafs em analise, neste caso, Portugal, ¢ ou nio superior ao peso das exportacdes desse
produto na zona de referéncia. As zonas de referéncia que optamos por utilizar foram a UE
e o mundo. De forma a fazer esta analise ¢ utilizada a seguinte equagao:

Xi

|2

VCR = (4.1)

]
=

)
=

em que, / é o produto ou industria, 7 é o pafs que estamos a analisar, neste caso Portugal, £ ¢é
a zona de referéncia, que neste caso serao a UE e o mundo e X refere-se as exportagoes.
Neste sentido X indica as exportagdes do produto ou industria 7 de Portugal, X sdo as
exportacoes de Portugal, Xy representa as exportagdes do produto ou industria 7 da zona de
referéncia e X indica as exportacdes da zona de referéncia.

Caso a VCR dé um valor superior a 1, significa que Portugal, no produto ou industria
analisada, tem vantagem comparativa relativamente a zona de referéncia, no caso da VCR
ser inferior a 1 significa que Portugal, no produto ou industria analisado ndo tem vantagem
comparativa, relativamente a zona de referéncia.

Neste sentido, foram analisadas as VCR das varias industrias dos varios niveis de
intensidade tecnolégica de Portugal relativamente a UE e a0 mundo. Em ambas as zonas de
referéncia, os niveis de alta e média alta intensidades tecnoldgicas apresentam desvantagem
relativamente as regioes escolhidas e o nivel de baixa tecnologia apresenta vantagem. No

caso do nivel de média baixa tecnologia, em compara¢io com a UE, Portugal comeca a ter
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vantagem comparativa a partir de 2004 e relativamente ao mundo tem vantagem comparativa
a partir de 2002."

No entanto, esta analise ¢ superficial e, de forma a compreender melhor as vantagens
que Portugal tem relativamente a estas duas regioes, decidimos desagregar cada nivel de
intensidade tecnolégica nas suas indudstrias ou bens.

No caso da alta tecnologia,'® comparando com o mundo, Portugal nio tem vantagem
comparativa em nenhuma das industrias, em nenhum dos anos de analise, sendo que na
industria HI1-33 foi onde ocorreu uma maior aproximag¢ao da vantagem comparativa ao
longo destes anos e a industria HI3-32 foi a que sofreu uma maior queda, apresentando em
2001 o valor de 0,6 e em 2017 o valor desceu para quase metade. Contudo, relativamente a
Unido Europeia, Portugal apresenta vantagem comparativa na industria de HI3-32 nos anos

de 2001, 2003 e de 2005 a 2008.

Figura 4.1: VCR dos bens de alta Figura 4.2: VCR dos bens de alta
tecnologia relativamente a UE tecnologia, relativamente ao mundo
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Relativamente as inddstrias com nivel tecnolégico médio alto," Portugal apresenta

vantagem comparativa relativamente a UE, em quatro industrias e relativamente ao mundo,

7 Informacdo com os resultados das VCR para cada nivel de IT apresentada no Anexo 7.

18 Informacdo detalhada acerca da identificacio do cédigo de cada industria apresentada na Tabela 3.2, do
capitulo anterior.

19 Informacido detalhada acerca da identificacio do cédigo de cada industria apresentada na Tabela 3.2, do
capitulo anterior.
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em cinco industrias. Na induastria IH1-359, a vantagem comparativa prevalece durante todo
o periodo, relativamente a UE, e desenvolve vantagem comparativa a partir de 2005,
relativamente a0 mundo, tendo essa vantagem vindo a aumentar significativamente em
ambos os casos. No caso da industria IH3-31, Portugal, relativamente a ambas as regides,
apresenta vantagem comparativa na grande maioria dos anos, excetuando 2005 e 2006
relativamente 2 UE, e de 2004 a 2007, na analise com o mundo, no entanto todos os valores
se encontravam muito proximos da unidade. Quanto a industria IH5-243, em comparaciao
com ambas as regides, Portugal, a partir de 2005 tem vantagem comparativa, tendo
aumentado significativamente relativamente a UE. Na industria IH2-34, Portugal apresenta
vantagem comparativa relativamente ao mundo, durante todo o periodo, no entanto,
comparativamente a UE, s6 apresenta vantagem nos primeiros quatro anos da analise.
Finalmente, no caso do estudo das vantagens de Portugal com o mundo, na industria IH5-
2422, entre 2005 e 2011 e em 2015, Portugal apresentou vantagem comprativa. Nestes
mesmo anos é possivel observar que, apesar de nao terem vantagem relativamente a UE, os

valores nesses anos aumentaram relativamente aos restantes.

Figura 4.3: VCR dos bens de média alta Figura 4.4: VCR dos bens de média alta
tecnologia, relativamente a UE tecnologia, relativamente ao mundo
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Portugal, relativamente 2 UE e a0 mundo, nas industrias de média baixa tecnologia,”
apresentou vantagens comparativas em cinco industrias. Na industria 11.1-25, Portugal
apresentava vantagem comparativa relativamente a ambas as regides em todo o perfodo,
excetuando 2000 e 2001 (quando comparado com a UE) e apenas 2001 (quando comparado
com o mundo), tendo esta vantagem aumentado ao longo do periodo. No caso das industrias
I1.4-26 e 11.6-28, Portugal apresenta uma significativa vantagem relativamente a ambas as
regioes, em todos os anos do estudo. Na industria 11.5-36, comparativamente a UE, Portugal
tem vantagem comparativa a partir de 2004 e, quando comparado com o mundo, apresenta
vantagem a partir de 2011. Adicionalmente, no caso da industria IL.5-37, Portugal,

relativamente a ambas as regides, apresenta vantagem comparativa significativa em 2005 e

2006.

Figura 4.5: VCR dos bens de média baixa Figura 4.6: VCR dos bens de média baixa
tecnologia, relativamente a UE tecnologia, relativamente ao mundo
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Finalmente, nas industrias de baixa tecnologia,” Portugal, comparando com a UE e
com o mundo, apresenta vantagem comparativa (significativa) na grande maioria das

industrias, excetuando a LO1-22, LO3-15 e a LO3-16. No entanto, no caso das segunda e

20 Informacdo detalhada acerca da identificacdo do cddigo de cada industria apresentada na Tabela 3.2, do
capitulo anterior.
2! Informagao detalhada acerca da identificagio do codigo de cada industria apresentada na Tabela 3.2, do
capitulo anterior.
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terceira indastrias mencionadas, Portugal ndo apresenta vantagem apenas nos primeiros anos
de anilise, com valores bastante préximos da unidade. No caso do LO3-15, na UE, Portugal
nao tinha vantagem nos primeiros cinco anos, e quando comparado com o mundo, no ano
2001. No caso da industria .LO3-16, Portugal ndo apresenta vantagem, em comparagao com

a UE, de 2000 a 2002 e em 2004, e relativamente a0 mundo, nao apresenta vantagem em

2000.
Figura 4.7 VCR dos bens de baixa Figura 4.8: VCR dos bens de baixa
tecnologia, relativamente a UE tecnologia, relativamente ao mundo
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4.2. Apresentagio e Analise dos Resultados do Modelo Gravitacional

Nesta sec¢ao serdo apresentados os resultados empiricos obtidos neste estudo, de
forma a identificar os determinantes das exportagdes dos produtos de cada nivel de
intensidade tecnoldgica e na sua totalidade. Das varias especificagoes de modelos de dados
em painel, utilizamos as mais adequadas: o pookd OLS e efeitos fixos para o periodo.”
Quanto aos efeitos fixos para o perfodo foram estimados trés modelos distintos, no qual
designamos ajustamentos A, B e C. O ajustamento A considera apenas as variaveis de

controlo (distancia, PIB, fronteira e lingua) como variaveis explicativas. O ajustamento B

22 Nas estimac¢Ges dos modelos de efeitos fixos para o periodo utilizamos period weights e o estimador White
diagonal que valida a inferéncia estatistica e garante que os desvios-padrio sao obtidos com base em estimadores
consistentes em heterocedasticidade e/ou autocorrelagio.

37



inclui todas as variaveis identificadas na teoria econémica como relevantes, ou seja, as
variaveis de controlo e objetivo. E por ultimo, o ajustamento C considera somente as
variaveis que siao individualmente estatisticamente significativas. Para a interpreta¢ao dos
nossos resultados optamos pelo ajustamento B.

Adicionalmente, como tinha sido previamente referido, diferenciamos o modelo,
incluindo diferentes acordos preferenciais de comércio: num caso as dummies UE e UE_EXT
e no outro a dummy ZE. Esta divisao e o facto de considerarmos a totalidade das exportagoes
de bens manufaturados e as exporta¢oes por cada nivel de intensidade tecnolégica, conduziu
a um total de 10 modelos. Assim sendo, optamos por colocar no Anexo 8 os resultados das
estimagoes em que foi incluida a dummy ZE.

Note-se que nas Tabelas 4.1 2 4.5 e no Anexo 8, o teste Wald-I" permite concluir pela

significancia global das regressoes, para um nivel de significancia de 1%.

4.2.1. Exportagoes de Bens Manufaturados

A Tabela 4.1 apresenta os resultados da analise econométrica do modelo
gravitacional, considerando como variavel dependente as exportagdes de bens
manufaturados totais de Portugal e incluindo como variaveis independentes as dummies UE
e a UE_EXT.” Os valores obtidos demonstram que todas as variaveis explicativas incluidas
no modelo sio individualmente estatisticamente significativas, para diferentes niveis de
significancia, e todas as estimativas obtidas, para os coeficientes de regressao, estio de
acordo com o sinal esperado identificado pela literatura.”

Os efeitos das variaveis explicativas continuas sobre as exportagcdes de bens
manufaturados, devido a forma funcional, sio estimativas de elasticidades. No caso da
distancia (DIST), a estimativa da elasticidade da exportagao relativamente a distancia, é de
0,81. Neste sentido, estima-se que o aumento de 1% da distancia entre Portugal e o seu
parceiro comercial, origina uma diminuiciao de 0,81% das exportagdes para esse parceiro,
ceteris paribus. Quanto ao PIB, conclui-se que um aumento de 1% do PIB do parceiro
comercial, leva a um aumento estimado de cerca de 0,94% das exportagdes de produtos
manufaturados de Portugal para esse parceiro, ceteris paribus. Quanto a variavel fronteira

(FRON), podemos constatar que o valor estimado das exporta¢oes de Portugal sao 183,26%

23 No Anexo 8, encontra-se a tabela referente as exportacdes de bens manufaturados, no entanto com a inclusdo
da ZE ao invés da UE e UE_EXT.

24 No caso da estimagio realizado com a inclusao da dummy ZE, apresentado no Anexo 8, a varidavel DIF ndo é
estatisticamente significativa.
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superiores para os pafses com os quais faz fronteira, mantendo tudo o resto constante. Isto
¢, sendo Espanha o tnico pafs com o qual partilhamos fronteira terrestre, as exportagoes de
Portugal sio 183% superiores para Espanha que para os outros parceiros comerciais
idénticos considerados na analise. Para a variavel lingua (LLING), Portugal, de entre os
parceiros considerados, s6 partilha da mesma lingua oficial com o Brasil, o que significa que
as exportacoes de Portugal estimadas sao 83% superiores para o Brasil, relativamente aos

restantes parceiros considerados, cezeris paribus.

Tabela 4.1: Exportagdes de bens manufaturados (inclui a UE e a UE_EXT)

Variavel dependente: In(M.A)

Variaveis Efeitos fixos para o periodo
Pooled OLS
Independentes Ajustamento A Ajustamento B Ajustamento C
20,901 G%F* 1,2200%%% 0,811 5%k 0,8115%%*
In(DIST) (0,048) (0,038) (0,052) (0,052)
In(PIB) 0,9109%%* 0,8533%+* 0,0388%+* 0,0388%+*
(0,018) (0,013) (0,018) (0,018)
0,0529%%* 0,5305%%F 1,0412%%+ 1,0412%%
FRON (0,164) (0,082) (0,114) (0,114)
LING 0,6160%%* 0,3883%+* 0,6063%+* 0,6063%+*
(0,156) (0,058) (0,092) (0,092)
0,181 4%+ 0,2127%%* 0,2127%%F
In(PIBPC) (0,040) (0,038) (0,038)
0,0568** 0,0448* 0,0448*
In(DIF) (0,025) (0,023) (0,023)
~0,3557%%F 20,3784k 20,3784k
In(R_D) (0,048) (0,044) (0,044)
0,1890%%* 0,197 5%k 0,1975%+*
In(GA) (0,066) (0,069) (0,069)
0,7864%% 0,5074%* 0,5074%*
In(C_HUM) (0,249) (0,239) (0,239)
UE 0,7933%%* 0,0566%+* 0,9566%+*
(0,070) (0,069) (0,069)
0,3746%% 0,4663%+F 0,4663%%F
UE_EXT (0,080) (0,080) (0,080)
R? ajustado 0,9150 0,8724 0,0264 0,0264
688,0457 7031,013 2061,093 2061,093
Teste Waldl (0,000) (0,000) (0,000) (0,000)
Teste I dos 1,9372 2,3704 2,3704
efeitos fixos (0,013) (0,002) (0,002)

Notas: (i) a varidvel dependente é o logaritmo natural das exportagdes de bens manufaturados (MA); (i) por baixo de cada
estimativa encontra-se o valor do respetivo desvio-padrio, que por termos utilizado o estimador White diagonal, valida a
inferéncia estatistica e garante que os desvios-padrio sdo obtidos com base em estimadores consistentes em
heterocedasticidade ¢/ ou autocorrelagio; (iii) os simbolos *, ** ¢ *** indicam a significincia individual da varidvel explicativa
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para o nivel de significincia de 10%, 5% e 1%, respetivamente; (iv) O R? ajustado indica o coeficiente de determinagio
ajustado; (v) o teste Wald-F corresponde ao teste de significancia global da regressdo encontrando-se, por baixo, o p-value;
(vi) no teste I de efeitos fixos, entre paréntesis, ¢ indicado o valor de p-value.

De acordo com a revisao de literatura, no capitulo 2, as variaveis PIBPC e DIF,
podem ter um efeito positivo ou negativo sobre a variavel dependente. No entanto, os
resultados obtidos na Tabela 4.1 permitem concluir que o efeito estimado ¢ positivo, ja que
as variaveis sio individualmente estatisticamente significativas. No caso do PIB per capita,
pode-se concluir que um pais com maior PIB per capita é mais desenvolvido, os consumidores
tém um maior poder de compra, 0 que aumenta a propensao para realizar trocas com outros
paises. Do ponto de vista da diferenca entre PIB per capita, o valor estimado positivo do seu
coeficiente significa que as exportagoes feitas de Portugal sio positivamente afetadas pelo
maior desenvolvimento dos seus parceiros comerciais, o que favorece as trocas inter-ramo.

Adicionalmente, tal como esperado, a variavel R_D tem uma influéncia negativa
estimada nas exportagdes de bens manufaturados portugueses. Ou seja, um aumento na
inovagao do parceiro comercial, leva a que ocorra uma diminui¢io das exportagoes
portuguesas para esse parceiro. No caso do grau de abertura (GA) e do capital humano
(C_HUM), tal como esperado, estima-se que tém uma influéncia positiva nas exportagoes de
Portugal. Uma maior importancia do comércio internacional para a economia do parceiro
comercial e uma maior educagao da populagao desse parceiro, significa que esse pais estd
mais propenso a importar, o que para Portugal significa que vai exportar mais para esses
paises.

b

No que diz respeito as dummies UE e UE_EXT, é possivel observar que ambas
influenciam positivamente as exportagoes portuguesas. Assim sendo, estima-se que as
exportacoes de Portugal sao 160% superiores para os paises que pertencem a UE e 59%

supetiores para os paises que tém acordos de comércio com a UE.”

4.2.2. Exportagées por Niveis de Intensidade Tecnolégica

Tal como mencionado anteriormente, o objetivo deste trabalho é analisar os
determinantes das exportagdes portuguesas por niveis de intensidade tecnolégica. Desta
forma, nesta subsec¢ao sio apresentadas as tabelas dos resultados das diferentes estimagoes
elaboradas, estando organizadas pela variavel dependente utilizada: as exportagoes de

produtos de alta tecnologia (4.2), exportaces de produtos de média alta tecnologia (4.3),

%5 No caso da equagao com a inclusio da ZE, apresentada no Anexo 8, estima-se que as exportacoes de bens
manufaturados de Portugal sao 31% superiores para os paises que pertencem a ZE.

40



exportagoes de produtos de média baixa tecnologia (4.4) e exportagoes de baixa tecnologia
(4.5).

No que diz respeito a distancia (DIST), esta tem significancia estatistica para qualquer
um dos niveis de intensidade tecnoldgica e, tal como esperado, tem uma influéncia negativa
estimada para as exportacoes (independentemente do nivel de IT). Ou seja, quanto mais
distante estiver o parceiro comercial de Portugal, menos Portugal ira exportar para esse pafs.
Contudo, ¢é possivel observar que a influéncia desta variavel nas exportagoes de alta
tecnologia ¢ inferior a influéncia nas restantes. Ou seja, este tipo de produtos resiste mais a
distancia, o que faz sentido por serem de valor superior e, também pode ser explicado pelo
facto de ser o unico nivel de IT cujos paises para os quais Portugal mais exporta sio a
Alemanha e os EUA, ao invés de Espanha. Nos restantes niveis de I'T ¢ possivel observar
que as exportagdes de produtos com menor nfvel de intensidade tecnolégica sio

gradualmente menos influenciadas pela distancia.

Tabela 4.2: Exportagdes de bens de alta tecnologia (inclui a UE e a UE_EXT)

Variavel dependente: In(H]I)

Variaveis Efeitos fixos para o periodo
Pooled OLS
Independentes Ajustamento A Ajustamento B Ajustamento C
In(DIST) -0,6923%%% -1,2531 %k -0,5508%** -0,558 1+
(0,094) (0,050) (0,098) (0,093)
In(PIB) 1,1335%¢x 1,0026%++ 1,1628%%+ 1,1600%%+
(0,035) (0,025) (0,043) (0,042)
FRON 0,4610 -0,2753%* 0,6153%%* 0,6144%%%
(0,318) (0,123) (0,196) (0,178)
LING 0,3071 0,2569 0,4579%* 0,4403%*
(0,304) (0,179) (0,199) (0,179)
In(PIBPC) 0,2756%+* 0,3490%+* 0,3601 %5
0,078) (0,095) (0,090)
In(DIF) -0,0860% -0,0779% -0,0750
(0,048) (0,047) (0,046)
In(R_D) -0,2440%xx -0,2874%%% -0,3076%+*
(0,094) (0,100) (0,085)
In(GA) 0,6370%%* 0,7200%%* 0,7149%%x
(0,128) (0,141) (0,140)
In(C_HUM) -0,0190 -0,0596
(0,485) (0,495)
UE 0,6267*%* 0,8536%** 0,8264***
(0,136) (0,158) (0,134)
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(0,156) (0,169)

R* ajustado 0,7756 0,7451 0,7845 0,7851
Teste Wald-F 221,5526 1233786 419,4286 5151424
(0,000) (0,000) (0,000) (0,000)
Teste 7 dos 1,6924 1,8054 1,8069
efeitos fixos ) (0,039) (0,024) (0,024)

Notas: (i) a varidvel dependente é o logaritmo natural das exportagGes de bens de alta tecnologia (HI); (i) por baixo de cada
estimativa encontra-se o valor do respetivo desvio-padrio, que por termos utilizado o estimador White diagonal, valida a
inferéncia estatistica e garante que os desvios-padrao sio obtidos com base em estimadores consistentes em
heterocedasticidade e/ ou autocorrelagio; (iif) os simbolos *, ** ¢ *** indicam a significincia individual da vatidvel explicativa
para o nivel de significincia de 10%, 5% e 1%, respetivamente; (iv) O R? ajustado indica o coeficiente de determinagio
ajustado; (v) o teste Wald-I corresponde ao teste de significancia global da regressdo encontrando-se, pot baixo, o p-value;
(vi) no teste I" de efeitos fixos, entre paréntesis, ¢ indicado o valor de p-value.

A variavel PIB, por sua vez, também ¢ estatisticamente significativa para todas as
estimagoes, para qualquer dos niveis de IT e tem um impacto positivo estimado nas
exportagoes. Um maior PIB do parceiro comercial, leva a que Portugal exporte mais para
esse pafs. Para além disso, é possivel observar que um maior nivel de intensidade tecnologica
nos produtos exportados significa uma maior influéncia do PIB nessas mesmas exportacoes.

No caso da Fronteira (FRON), podemos observar que também esta variavel é
estatisticamente significativa para todos os niveis de IT* e tem sempre uma influéncia
positiva estimada nas exportagoes, tal como esperado. Isto significa que, sendo Espanha o
unico pais com o qual Portugal faz fronteira terrestre, as exportagdes de Portugal sio 85%
superiores para Espanha relativamente aos restantes parceiros comerciais, no caso das
exportacoes de produtos de alta tecnologia.”’ Ao observar as quatro tabelas referentes a cada
nivel de IT é possivel concluir que as exportagdes de produtos de tecnologias mais baixas
(IL e L.O) sdo as mais positivamente influenciadas pela fronteira.

A Lingua (LLING), que é uma variavel binaria que apresenta valor 1 quando o parceiro
comercial tem como lingua oficial o portugués, e 0 quando nio tiver, apresenta significancia
estatistica para os quatro niveis de IT* e tem um influéncia positiva estimada nas
exportagoes. Ou seja, por exemplo para as exportagoes de alta tecnologia, as exportagoes de

Portugal sio 58% superiores para os paises com os quais partilha a mesma lingua oficial,

26 Na equacdo que inclui a ZE, apresentada no Anexo 8, a variavel FRON ndo ¢ estatisticamente significativa
para as estimag¢Ses das exportacoes de produtos de alta e média alta tecnologias.

27 No caso das exportacoes de produtos de média alta tecnologia, sdo cerca de 84% superiores, nos produtos
de média baixa tecnologia sao 429% superiores e no caso dos bens de baixa tecnologia sao 181% superiores.
28 Na equagio que inclui a ZE, apresentada no Anexo 8, a varidvel LING nio é uma varidvel estatisticamente
significativa para as exportagoes de produtos de média alta tecnologia.
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1 E possivel também observar que a influéncia que esta varidvel tem nas

neste caso o Brasi
exportagoes de baixa tecnologia é elevada (as exportagdes de produtos de baixa tecnologia
sao 143,5% superiores para o Brasil), relativamente aos outros trés niveis de intensidade

tecnoldgica, cuja influéncia ¢é relativamente semelhante.

Tabela 4.3: Exportagdes de bens de média alta tecnologia (inclui a UE e a UE_EXT)

Variavel dependente: In (IH)

Variaveis Efeitos fixos para o periodo

Pooled OLS
Independentes oote Ajustamento A Ajustamento B Ajustamento C
1,0483%% 11,3186+ ~0,081 3%k -0,9800%*
In(DIST) (0,066) (0,049) (0,076) (0,076)
In(PIB) 1,0917%%% 0,8968%%* 1,101G%+* 1,1043%%%
(0,025) (0,018) (0,027) (0,026)
0,5506** 0,3467%* 0,60925%* 0,6175%%*
FRON (0,224) (0,111) (0,153) (0,155)
0,5389%* 0,1501 0,4291 %% 0,441 355
LING (0,214) (0,093) (0,114) (0,117)
0,0336 0,0239
In(PIBPC) (0,055) (0,054)
20,0705+ -0,0678%* -0,0639%*
In(DIF) (0,034) (0,031) (0,030)
-0,6566%* -0,6515%* -0,6364%%*
In(R_D) (0,066) (0,060) (0,054)
0,481 5%+ 0,471 755 0,4789%%x
In(GA) (0,090) (0,096) (0,096)
1,3837%%x 1,1131%%% 1,1200%%*
In(C_HUM) (0,341) (0,332) (0,331)
UE 1,1347%%x 1,2262%%% 1,23G1%%*
(0,095) (0,094) (0,093)
0,7426%%* 0,7556%%* 0,7737%%*
UE_EXT (0,110) (0,105) (0,101)
R’ ajustado 0,8708 0,7885 0,8769 0,8771
431,2972 3285,743 1264,983 1385,072
Teste Wald-I (0,000) (0,000) (0,000) (0,000)
Teste F dos 2,0090 0,9700 0,9471
efeitos fixos (0,009) (0,491) (0,494)

Notas: (i) a variavel dependente ¢ o logaritmo natural das exportacdes de bens de média alta tecnologia (IH); (i) por baixo
de cada estimativa encontra-se o valor do respetivo desvio-padrio, que por termos utilizado o estimador White diagonal,
valida a inferéncia estatistica e garante que os desvios-padrio sio obtidos com base em estimadores consistentes em
heterocedasticidade ¢/ ou autocotrelagio; (iii) os simbolos *, ** ¢ *** indicam a significincia individual da varidvel explicativa
para o nivel de significincia de 10%, 5% e 1%, respetivamente; (iv) O R2 ajustado indica o coeficiente de determinagio
ajustado; (v) o teste Wald-F corresponde ao teste de significancia global da regressdo encontrando-se, por baixo, o p-value;
(vi) no teste I de efeitos fixos, entre paréntesis, ¢ indicado o valor de p-value.

2 No caso das exportagdes de produtos de média alta tecnologia, sio cerca de 54% superiores, nos produtos
de média baixa tecnologia sio 71% superiores e no caso dos produtos de baixa tecnologia sio 143,5%
superiores.
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A variavel PIBPC, que se refere ao PIB per capita do parceiro comercial, é
estatisticamente significativa para todos os niveis de intensidade tecnoldgica, excetuando
para as exportacdes de produtos de média alta tecnologia.® F possivel reter também que esta
variavel tem um impacto positivo estimado para as exportagdes para os diferentes niveis de
IT. Um pais com um PIB per capita mais elevado, é um pais mais desenvolvido e com
consumidores com um maior poder de compra, o que ¢ incentivador a importagao de bens,
ou seja, Portugal exporta mais para esse pafs. Adicionalmente, dos resultados em que esta
variavel ¢ estatisticamente significativa, podemos observar que tem uma influéncia superior
nas exportagoes de produtos de baixa tecnologia.

No que diz respeito a diferenca entre o PIB per capita portugués e o PIB per capita do
parceiro comercial (DIF), podemos observar que apresenta significancia estatistica para os
quatro niveis de intensidade tecnolégica.” Para as exportacoes de produtos de baixa e média
baixa tecnologias o coeficiente estimado da variavel DIF apresentou sinal positivo, o que
sugere que estas exportacdes tendem a ser de tipo inter-ramo, ja nas exportagoes de alta e
média alta tecnologias, o coeficiente estimado relativo a variavel DIF apresenta sinal negativo

o que significa que as exportacoes desse tipo de produtos sao tendencialmente intra-ramo.

Tabela 4.4: Exportagoes de bens de média baixa tecnologia (inclui a UE e a UE_EXT)

Variavel dependente: In (IL)

Variaveis Efeitos fixos para o periodo
Pooled OLS
Independentes oote Ajustamento A Ajustamento B Ajustamento C
. -0,8590%** -1,2653%** -0,8977+** -0,9191%**
In(DIST) (0,064) 0,048) (0,076) (0,075)
0.87467+* 0.81117+* 0,870 0.84367+F
In(PIB)
0,024) 0,017) 0,024) 0,019)
1,7902%** 1,1215%** 1,6664*** 1,6013%**
FRON (0,216) (0,112) (0,164) (0,157)
0,6507*** 0,1282 0,5374x** 0,4472%**
LING 0,207) 0,114) 0,164) (0,149)
0.1031* 0.1030* 0.1169%
In(PIBPC) (0,053) (0,053) (0,054)
0,0827** 0,0769** 0,0797**
In(DIF) (0,033) (0,032) (0,032)
-0,3216%** -0,3087++* -0,3133%**
In(R_D) (0,064) (0,060) (0,060)

30 No caso da equacio que inclui a ZE, apresentada no Anexo 8, a variavel PIBPC ¢ estatisticamente significativa
para todos os niveis de IT.
31 Os resultados das estimagbes com a equagdo que inclui a ZE, apresentada no Anexo 8, a DIF nio ¢

estatisticamente significativa para as exportagdes dos produtos de média baixa tecnologia.
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0,2365%** 0,1330

In(GA) (0,087) (0,098)
1,5917%%* 1,2460%%* 1,24305%k
In(C_HUM) (0,330) (0,279) (0,278)
UL 0,0455%+* 0,047 7%+ 0,0708%+*
(0,092) (0,096) (0,096)
0,4782%5 0,4550%+ 0,4360%+
UE_EXT (0,106) (0,114) (0,113)
R? ajustado 0,8604 0,8280 0,8684 0,8682
394,2044 2146,007 845,0571 940,5997
Teste Waldl (0,000) (0,000) (0,000) (0,000)
Teste F  dos 5,2535 2,0657 2,3437
efeitos fixos (0,000) (0,007) (0,002)

Notas: (i) a variavel dependente é o logaritmo natural das exportagdes de bens de média baixa tecnologia (IL); (i) por baixo
de cada estimativa encontra-se o valor do respetivo desvio-padrio, que por termos utilizado o estimador White diagonal,
valida a inferéncia estatistica e garante que os desvios-padrio sio obtidos com base em estimadores consistentes em
heterocedasticidade ¢/ ou autocorrelagio; (ifi) os simbolos *, ** ¢ *** indicam a significincia individual da vatidvel explicativa
para o nivel de significincia de 10%, 5% e 1%, respetivamente; (iv) O R2 ajustado indica o coeficiente de determinagio
ajustado; (v) o teste Wald-I corresponde ao teste de significancia global da regressdo encontrando-se, pot baixo, o p-value;
(vi) no teste I de efeitos fixos, entre paréntesis, ¢ indicado o valor de p-value.

A wvariavel R_D, referente ao I&D do parceiro comercial, é estatisticamente
significativa para os quatro niveis de intensidade tecnoldgica e tem uma influéncia negativa
estimada nas exportacoes desses produtos. Ou seja, um maior investimento em I&D significa
mais inovacao, diminuindo a propensio do parceiro comercial de importar os nossos
produtos. De salientar que esta variavel tem o menor impacto nas exportagoes de intensidade
tecnoldgica alta, que é compreensivel atendendo a que esta tipologia de produtos se destinam
primeiramente para as economias mais desenvolvidas. O maior impacto da-se nas
exportagoes de produtos de média alta tecnologia, que sdo mais negativamente impactados
pelo 1&D do parceiro comercial.

No caso do grau de abertura (GA), podemos observar que é uma variavel com
significancia estatistica para as exportacoes de todos os niveis de intensidade tecnoldgica,
excetuando o de média baixa.” O impacto estimado desta variavel vai de acordo com o
esperado (influencia positivamente as exportagoes), exceto nas exportacdes de baixa
tecnologia, que apresenta uma influéncia negativa nas exportagoes. Isto pode ser explicado
pelo facto dos pafses com maior grau de abertura (Nova Zelandia, Islandia e Chipre) nao
coincidirem com os pafses para os quais Portugal mais exporta produtos de baixa tecnologia,

Espanha e Franca, sendo que Espanha ¢ dos paises com o menor grau de abertura para este

32 No caso dos resultados obtidos na equagio utilizada com a inclusdo da dummy ZE, apresentada no Anexo 8,
a variavel GA ¢é estatisticamente significativa para todos os niveis de IT.
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tipo de produtos.” No que se refere as exportacdes de produtos de alta e média alta
tecnologias, a influéncia desta variavel ¢ positiva, logo quanto maior o grau de abertura do
parceiro comercial, maior a relevancia do comércio internacional para a sua economia o que,
consequentemente, leva a que seja mais propenso a realizar trocas com o exterior. Hsta
influéncia positiva pode ocorrer por algumas das categorias de bens destes niveis de IT
(principalmente dos produtos de média alta) serem de incorporacio em processos
produtivos, como por exemplo produtos quimicos basicos (IH5-241) e equipamentos de
transporte (IH1-359), o que pode sinalizar a participagao em cadeias de produgao globais,
como por exemplo a industria automovel.

No que diz respeito ao capital humano (C_HUM), pode-se observar nas tabelas
apresentadas nesta subsec¢ao, que ¢ uma variavel estatisticamente nao significativa para as
exportagoes de produtos de alta e baixa tecnologias.™ Significando que Portugal exporta este
tipo de bens tanto para paises com elevado capital humano como para paises com um capital
humano mais reduzido. No que se refere as exportagoes de produtos de média alta e média

baixa tecnologias, o capital humano tem uma influéncia estimada positiva e semelhante.

Tabela 4.5: Exportagoes de bens de baixa tecnologia (inclui a UE e a UE_EXT)

Variavel dependente: In(LLO)

Variaveis Efeitos fixos para o periodo

Pooled OLS
Independentes oole Ajustamento A Ajustamento B Ajustamento C
~0.957 17+ 121227 20.8576% "0.859 7
In(DIST) (0,051) (0,044) (0,052) (0,051)
In(PIB 0,7605%** 0,8381*** 0,7911%** 0,7917%**
(PIB) (0,019) 0,013) 0,017) 0,017)
0,9120%** 0,594 2%** 1,0348*** 0,9830***
FRON (0,173) 0,091) (0,119) (0,102)
kkk kkok kkok kkk
NG 0,8291 0,8003 0,8900 0,8502
(0,165) (0,058) (0,085) (0,081)
0,4079*** 0,44806*** 0,4576***
In(PIBPC) (0,043) (0,038) (0,038)
0,1669*** 0,1554#** 0,1476%**
In(DIF) (0,026) (0,025) (0,025)
-0,3108*** -0,3396%** -0,3083***
In(R_D) (0,051) (0,047) (0,039)

3 No Anexo 9 encontram-se os dados referentes ao grau de abertura de cada pafs, na média dos 18 anos
considerados, para os produtos de baixa tecnologia. Para ter acesso as exportacoes de Portugal (na média dos
18 anos estudados) para cada parceiro comercial por nivel de intensidade tecnolégica, consultar Anexo 3.

3 Nos resultados da estima¢ao da equagdo que inclui a ZE, apresentada no Anexo 8, o C_HUM s6 nio é
estatisticamente significativo nas exporta¢ées de produtos de alta tecnologia.
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20,2515%% 02117+ 0,2118%+
In(GA) (0,070) (0,062) (0,062)
0,4952% 0,3325
In(C_HUM) (0,263) (0,251)
UL 0,552 1%+ 0,740G%+ 0,7332%%
(0,074) (0,065) (0,064)
0,0979 0,2255%%+ 0,2119%%+
UE_EXT (0,085) (0,083) (0,080)
R? ajustado 0,9056 0,8513 0,9229 0,9228
613,1502 4169,797 1575,682 1679,745
Teste Waldl (0,000) (0,000) (0,000) (0,000)
Teste F  dos 1,2589 42653 4,3409
efeitos fixos (0,213) (0,000) (0,000)

Notas: (i) a variavel dependente é o logaritmo natural das exportacoes de bens de baixa tecnologia (LLO); (ii) por baixo de
cada estimativa encontra-se o valor do respetivo desvio-padrio, que por termos utilizado o estimador White diagonal, valida
a inferéncia estatistica e garante que os desvios-padrdo sdo obtidos com base em estimadores consistentes em
heterocedasticidade e/ou autocorrelacio; (i) os simbolos *, ** e *** indicam a significincia individual da varidvel explicativa
para o nivel de significincia de 10%, 5% e 1%, respetivamente; (iv) O R2 ajustado indica o coeficiente de determinagio
ajustado; (v) o teste Wald-F corresponde ao teste de significincia global da regressdo encontrando-se, por baixo, o p-value
(vi) no teste I" de efeitos fixos, entre paréntesis, ¢ indicado o valor de p-value.

No que diz respeito aos acordos preferenciais de comércio, os utilizados nestas
estimativas sdo duas variaveis binarias: UE e UE_EXT. A UE é uma dummy de valor 1,
quando o parceiro comercial pertence a EU, e 0, quando nao pertence. Podemos observar
que, para as quatro estimagdes apresentadas, esta variavel ¢ estatisticamente significativa e
tem uma influéncia positiva estimada nas exportagdes (independentemente do nivel de IT).
Por exemplo, nas exportacdes de alta tecnologia, as exportagdes de Portugal sio 128,5%
superiores para os paises que pertencem a UE, mas este impacto ¢ o segundo mais baixo.
Nos outros trés niveis de IT, a influéncia da variavel UE tem uma tendéncia a ser menor
quanto menor o nivel de intensidade tecnoldgica dos produtos exportados. No caso da
dummy UE_EXT, que apresenta valor 1 quando o parceiro considerado tem um acordo
comercial com a UE, e 0 quando nao tem, é possivel observar nas tabelas apresentadas que
¢ uma variavel estatisticamente significativa para todos os niveis de I'T, excetuando para as
exportagoes de produtos de alta tecnologia. Uma vez mais estes produtos revelam que os
determinantes das suas exportacoes sao distintos dos restantes, levando a crer que o facto de
um pafs ter um acordo preferencial de comércio com a UE nao influencia nas exportacoes
de produtos de alta tecnologia. Nos casos em que ¢ significativo, tal como acontece na dummzy

UE, quanto maior for o nivel de intensidade tecnolégica, menor a influéncia desta variavel

% No caso das exportagdes de produtos de média alta tecnologia, sdao cerca de 241% superiores, nos produtos
de média baixa tecnologia sdo 158% superiores e no caso dos bens de baixa tecnologia sio 110% superiores.
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para as exportacdes.” Ou seja, nos paises com acordos preferenciais de comércio Portugal

aproveita as possibilidades principalmente nos produtos menos tecnologicos.

36 A dummy ZE, na equagio que a inclui, apresentada no Anexo 8, sé nilo ¢ estatisticamente significativa para as
exportacSes de produtos de alta tecnologia.
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5. Conclusao

As exportagdes portuguesas, desde a crise financeira de 2008, tém vindo a ter uma
influéncia mais significativa no crescimento do PIB, permitindo que o mesmo nio seja feito
na base do endividamento. Ao permitirem uma produ¢ao mais eficiente e por facilitarem a
difusio de tecnologia, tém um impacto positivo no crescimento econémico. Neste sentido,
esta dissertacdo tem como principal objetivo identificar os principais determinantes do
padrao geografico das exportacdes de bens da industria transformadora, por niveis de
intensidade tecnologica.

Assim, optou-se pelo modelo gravitacional neste estudo, por ser o modelo mais comum
na literatura para a analise das determinantes das exportagdes de um ou varios paises, por ter
fundamentagao tedrica e aplicabilidade empirica. Neste sentido, consideramos uma equag¢ao
gravitacional aumentada, que inclui variaveis relevantes para este trabalho. De forma a
alcancar esse objetivo, e de conseguir incluir no modelo o maximo de informagao possivel,
utilizou-se dados em painel, porque assim, poder-se-ia nao so6 incluir os diferentes parceiros
comerciais como também os anos a incorporar na analise.

Ao analisar os dados referentes as exportagdes por niveis de intensidade tecnologica
conclui-se que os produtos de baixa tecnologia, apesar de, na totalidade do periodo, serem o
tipo de produtos mais exportados por Portugal, sofreram uma quebra nas exportacdes no
periodo analisado (a maior entre todos os niveis de IT). Quanto aos produtos de alta
tecnologia, sio os que tém um menor peso nas exportacdes totais ao longo de todo o
petiodo, tendo-se mantido relativamente estaveis. Paralelamente, os produtos de média alta
tecnologia também mantiveram o seu peso nas exportacdes relativamente estavel. Por fim,
no que diz respeito aos produtos de média baixa tecnologia, foram os que tiveram um
aumento mais significativo no periodo em analise.

No que diz respeito aos resultados obtidos, primeiramente, de modo a enriquecer a
analise, decidiu-se calcular as VCR de Portugal relativamente ao mundo e a UE, para cada
nfvel de IT, de 2000 até 2017. Os valores obtidos permitiram concluir que, relativamente a
ambas as zonas de referéncia utilizadas, Portugal nao tem VCR nas exportagoes de produtos
de alta e média alta tecnologias, tendo estes resultados mantido valores relativamente
constantes ao longo do periodo em questdo. No caso da exportagio de produtos de média
baixa tecnologia, Portugal foi ganhando vantagem comparativa, relativamente a0 mundo e a

UE, ao longo do periodo estudado. Finalmente, no que se refere as exportagoes de bens de
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baixa tecnologia, Portugal apresenta sempre VCR, relativamente a ambas as zonas de
referéncia, tendo-se mantido estavel ao longo do periodo em anilise.

Na estimagao, optou-se por, ao invés de utilizar uma equagao com todas as variaveis
selecionadas, dividir a amostra, originando duas equagdes distintas (uma inclufa as dummies
UE e UE_EXT e a outra a dummy ZE). De um modo geral, foi possivel depreender que o
fator que mais influenciou as exportagoes de produtos de alta tecnologia foi o PIB, nas
exportagoes de média alta foram as variaveis UE e C_HUM. No caso dos produtos de
tecnologias mais baixas, a fonte que mais determinou as exportacdes de bens de baixa
tecnologia foi a fronteira e nos de média baixa foram a fronteira e o capital humano. Para as
exportagoes totais de bens manufaturados, ¢ possivel inferir que as causas que tém mais
impacto sao a fronteira, seguida da UE e do PIB.

As variaveis de controlo (distancia, PIB, fronteira e lingua), para todos os niveis de
IT utilizados, apresentam significancia estatistica individual e o efeito que tém nas
exportagoes dos diferentes tipos de IT coincide com a literatura, ou seja, a distancia afeta
negativamente as exportacoes e o PIB, fronteira e a lingua positivamente.

Quanto as variaveis objetivo (PIB per capita do parceiro comercial, diferenca entre
PIB per capita, 1&D do parceiro comercial, grau de abertura, capital humano do parceiro
comercial e acordos preferenciais de comércio), os resultados também foram favoraveis,
considerando que as variaveis apresentam significancia estatistica individual na generalidade
dos modelos. Os resultados obtidos, quanto a influéncia que tém nas exportagoes, na sua
maioria foram de acordo com o esperado na literatura. A variavel R_D tem um impacto
negativo nas exportagoes. As variaveis C_HUM, UE e UE_EXT, sao fatores que tém um
impacto positivo nas exportagoes (na sua totalidade e por nivel de IT). No caso do grau de
abertura, na maioria das estimagoes realizadas,s afeta tal como esperado as exportagoes
positivamente. No entanto, no caso das exportagcdes de bens de baixa tecnologia, este fator
tem uma influéncia negativa. No que se refere ao PIB per capita e a diferenca entre PIB per
capita, a literatura concorda na ambiguidade da influéncia que poderiam ter para as
exportagoes, ou seja, podiam afetar positivamente ou negativamente. Neste trabalho, o PIB
per capifa tem um impacto positivo nas exportagdes, qualquer que seja o nivel de I'T dos
produtos considerados. Quanto a diferenca entre os PIB per capita foi possivel observar que
nas exportagdes de bens de alta e média alta tecnologias, o coeficiente estimado apresentou
sinal negativo, levando a concluir que as exportagdes deste tipo de produtos ¢é

tendencialmente intra-ramo. No caso das exportagoes de bens de baixa e média baixa
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tecnologias, o coeficiente estimado apresenta sinal positivo, revelando que as exportagoes
deste tipo de bens tende a ser inter-ramo.

Posto isto, pode-se também concluir que, no caso das exportagoes de produtos de
alta tecnologia, as variaveis consideradas sio individualmente estatisticamente significativas,
excetuando as variaveis C_HUM e UE_EXT. Este tipo de produtos apresentam um
comportamento diferente relativamente aos restantes niveis de I'T. Principalmente, no que
se refere a distancia, que tem um impacto menos negativo relativamente aos produtos das
outras intensidades tecnologicas. Também ¢é possivel observar uma diferente sensibilidade
quanto aos acordos que a UE tem com outros paises, na medida em que a preferencial de
comércio nao afeta as exportagoes dos produtos de alta tecnologia (contrariamente ao
observado para os outros niveis de IT). Assim, neste estudo foi possivel identificar as
distintas sensibilidades por parte das exportacées de produtos de diferentes intensidades
tecnoldgicas. Consideramos que este conhecimento ¢é relevante, tanto para os setores
envolvidos, como podera contribuir para uma melhor adequagao das politicas econdémicas
de apoio a internacionaliza¢ao da economia e das empresas portuguesas.

No entanto, esta dissertacio enfrentou algumas limitacGes, nomeadamente na
restricdo de dados relativos a proxies da inovacdo, incluindo os dados existentes, que
continham algumas falhas, como por exemplo o caso de Israel. Outro limitacao foi a falta de
disponibilidade de dados das exportagoes divididas para os diferentes niveis de I'T para os
PALOP’s, que se pretendia incluir como parceiros comerciais.

Esta dissertacdo teve como principal objetivo a analise dos fatores explicativos das
exportagoes portuguesas por niveis de intensidade tecnoldgica. Neste sentido, de forma a
complementar este trabalho, seria relevante incluir as importagdes na analise, de forma a ter
uma visao mais completa dos padroes de comércio de Portugal, para os diferentes niveis de
intensidade tecnoldgica, ja que o comércio internacional é constituido ndo sé pelas
exportagoes, como também pelas importagdes. Outro estudo possivel dentro do contexto
dos padrdes de trocas, consistiria numa analise da influéncia que a crise financeira teve para
os determinantes do comércio portugués analisando se afetou (ou nio) de igual forma os

diferentes niveis de intensidade tecnoldgica.
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Anexo 1: Taxa de crescimento anual das exportagdes totais e por niveis de intensidade

tecnolégica

Ano HI IH IL LO MA
2000 - - - - -
2001 6,39% 23,01% -0,88% -0,49% -0,64%
2002 0,69% 9,15% 13,71% 4.79% 7,03%
2003 34,19% 23,67% 30,07% 16,11% 22,63%
2004 19.04%  1330%  29.57% 7.52% 14.41%
2005 4,80% 0,65% 7,96% -2,19% 1,48%
2006 11,81% 13,68% 23,73% 8,98% 13,80%
2007 1333%  17.95%  22.84%  17,12%  18,18%
2008 1,39% 7,78% 8,59% 8,68% 7,53%
2000 -3691%  -2395%  -1972%  -1474%  -21.23%
2010 6,65% 12,98%  11,35% 6,31% 9,56%
2011 1620%  27.13%  2276%  1559%  20.99%
2012 -7,78% -4,10% -0,16% -4,62% -3,63%
2013 243% 437% 2,98% 9,42% 5,59%
2014 3,04% 2,49% 4.32% 5.59% 4,08%
2015 -9,31% -13,58% -14,28% -13,36% -13,35%
2016 26,25% -2,35% 0,55% 2,42% 2,32%
2017 1502%  1327%  12,36% 6.25% 10,70%

Média  6,31% 5,85% 9,16% 4,32% 5,85%
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Anexo 2: Peso das exportagdes por cada nivel de intensidade tecnoldgica, no total

das exportacoes de bens manufaturados

Ano HI IH IL LO
2000 10,41% 32,09% 14,95% 42,56%
2001 11,14% 31,32% 14,91% 42,62%
2002 10,48% 31,95% 15,84% 41,73%
2003 11,47% 32,21% 16,80% 39,51%
2004 11,94% 31,90% 19,03% 37,13%
2005 12,33% 31,64% 20,24% 35,79%
2006 12,11% 31,61% 22,01% 34.27%
2007 11,61% 31,54% 22,88% 33,97%
2008 10,95% 31,62% 23,10% 34,33%
2000 8,77% 30,53% 23,55% 37,16%
2010 8,54% 31,48% 23,93% 36,06%
2011 8,20% 33,08% 24.28% 34,45%
2012 7,84% 32,91% 25,15% 34,00%
2013 7,61% 32,53% 24,53% 35,33%
2014 7,53% 32,04% 24,59% 35,84%
2015 7,89% 31,95% 24.32% 35,84%
2016 9,73% 30,50% 23,90% 35,87%
2017 10,11% 31,20% 24.,26% 34,43%
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anos estudados) por nivel de intensidade tecnologica

Anexo 3: Exportacoes de Portugal para os seus parceiros comerciais (média dos 18

Pais HI TH IL LO MA
Aftica do Sul 691 41,68 29,84 41,81 120,25
Alemanha 95420 224207 946,53 157136 5714,25
Australia 9,70 31,54 21,86 63,97 127,07
Austria 12,64 22791 5310 15371 44737
Bélgica 163,12 690,81 32401 32210  1500,04
Brasil 50,17 87,66 61,78 22746 427,07
Bulgaria 576 11,33 5,86 13,31 36,26
Canad 2894 4128 63,04 15597 289,23
Chile 1,40 33,39 11,75 39,87 86,41
China 4800 19943 40,33 94,87 382,63
Chipre 726 577 5,82 11,33 30,18
CoteiadoSul 27,16 21,33 25,07 27,52 101,08
Crodcia 0,71 480 2,92 8,22 16,65
Dinamarca 2387 2728 50,77 209,98 311,91
Eslovaquia 8,52 39,63 27,64 21,09 96,38
Eslovénia 1,79 13,40 6,64 8,15 29,98
Espanha 405,85 285621 319508  3749,84  10206,99
Esténia 0,70 5,49 4,99 7,67 18,85
EUA 41633 41253 302,96 756,04  1887.86
Finlandia 9,67 2590 29,51 93,20 158,29
Franca 202,17 173806  1394,04 225836  5592,64
Grécia 634 36,05 26,10 66,42 134,90
Holanda 116,72 467,32 161,19 70593  1451,15
Hungria 2519 86,23 36,66 19,87 167,95
India 8,69 29,52 14,65 14,87 67,72
Irlanda 28,70 4737 51,14 87,89 215,10
Islindia 1,69 1,99 2,37 7,18 13,23
Istael 539 27,82 21,81 50,93 105,95
Ttalia 115,94 502,48 246,85 736,18  1601,44
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Japio 65,47 41,90 14,63 92,24 214,23
Letonia 1,74 475 471 6,71 17,91
Lituinia 117 6,50 3,97 11,55 23,19
Luxemburgo 418 11,02 6,51 36,03 57,75
Malta 147 641 3,02 5,83 16,92
México 1477 94,05 25,90 40,24 174,96
Noruega 18,63 29,10 4400 11449 206,21
Nova Zelandia 0,97 2,68 3,57 8,72 15,94
Polénia 3543 14695 76,97 111,10 370,46
Reino Unido 36241 98214 503,58  1167,63  3015,77
Republica Checa 40,64 79,74 56,69 4838 22544
Roménia 2283 108,10 27,72 53,20 211,86
Russia 432 3519 26,35 75,97 141,84
Suécia 2724 88,64 89,06 19475 399,69
Suica 7647 118,16 84,17 23790 516,70
Turquia 30,48 191,77 4237 11893 383,55
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Pais Distincia Pais Distancia
AfricadoSul 816085 Hungria 2471,43
Alemanha 2314,49 India 7782,46
Australia 18069,91 Irlanda 1639,82
Austria 2299,27 Islandia 2952,57
Bélgica 1711,40 Israel 4011,56
Brasil 7287,52 Ttalia 1864,04
Bulgiria 275419 Japio 11156,39
Canada 5392,04 Leténia 3152,14
Chile 10242,03 Litudnia 3123,62
China 9675,63 Luxemburgo 1711,77
Chipre 3766,31 Malta 2112,43
Coreia do Sul 10433,49 México 8683,53
Croacia 2200,56 Noruega 2739,75
Dinamarca 2478,47 Nova Zelandia 19335,40
Eslovaquia 2354,29 Polénia 2760,44
Eslovénia 2096,81 Reino Unido 1583,09
Espanha 500,92 Republica Checa 2245,29
Esténia 3311,85 Roménia 2978,07
EUA 5740,45 Russia 391334
Finlindia 3362,98 Suécia 2990,97
Franca 1452,86 Suica 1626,97
Grécia 2853,77 Turquia 3583,16
Holanda 1862,04

Anexo 4: Valor, em quilémetros, da distancia entre Portugal e os parceiros comerciais
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Anexo 5: Analise estatistica (média, desvio padrao, valor maximo e valor minimo) das

variaveis independentes (excetuando as binarias) para cada pafs

Pais PIB PIBPC DIF R D GA C_HUM
Média 281,00 548523 1394849 40111 0,59 2,44
Aftica do Méximo 416,00 800741 1908674 517,72 0,73 2,81
Sul Minimo 11500 250228 846533 30246 051 2,09
Desvio 93,30 160826 272171 5832 0,06 0,23
Padrio
Média 3130,00 3831664 1888292 390283 0,76 363
Méximo 3880,00 4795999 2588569 507652 0,88 367
Alemanha Minimo 194000  23607,88 1188327 316795 0,61 357
Desvio 64400  8060,88 449131 61758 0,10 0,03
Padrio
Média 976,00 4402860 24594.88 407580 042 348
Méximo 1580,00 6815011 4744726 453240 046 3,54
Australia Minimo 378,00 1949086  7207,16 347533 037 343
Desvio 421,00 1661386  13732,890 390,62 0,02 0,03
Padrio
Média 35200 4201093 2257720 425992 097 325
Méximo 44200 5171750 2964320 538793 1,05 336
Austria Minimo 197,00 2453751 1281290 296569 0,85 312
?ﬁgg 84,60 943277 562494 75495 0,08 0,08
Média 426,00 3928503 1985130 369408 150 308
Méximo 53500 4810689 2562624 478052 1,64 314
Bélgica Minimo 236,00 2299516  11270,55 295885 1,33 2,97
?ﬁgg 102,00 855285 469578 657,95 0,10 0,05
Média 1530,00 781458 1161915 579,96 0,26 245
Méximo 262000 1324561 1601652 887.68 0,30 2,95
Brasil Minimo 508,00 282928  7748,00 29523 022 2,05
Desvio 758,00 363723 257496 18071 0,02 0,28
Padrio
Média 4120  5567,86 1386586 1541,70 1,08 3,04
Méximo 58,20 822801 1758579 223729 1732 316
Bulgaria Minimo 13,20 1609,88  9887,87 116219 0,76 2,90
Desvio 16,70 238518 222120 32538 021 0,08
Padrao
Média 1370,00 4039839 2096467 431884 0,68 362
Méximo 184000 5254235 3197746 478008 0,83 371
Canad Minimo 736,00 2373818 1129396 352748 0,59 350
Desvio 39000 1005797  6712,63 37804 0,06 0,07
Padrao
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Média 180,00 1051441 891932 386,06 0,67 2,95
Méximo 278,00 1584294 1409607 49346 0,81 311
Chile Minimo 69,70 444625 521334 28775 0,56 2,79
Desvio 7860 416340 280464 7124 007 0,10
Padrao
Média 569000 421468 1521905 91697 049 2.35
Miximo  12100,00  8759,04 2137924 122478 0,64 2,57
China Minimo 121000 95937 1053838 53858 037 219
Desvio 3930,00  2827,88 336737 22435 0,09 0,11
Padrio
Média 2050 2562133 618761 91749 121 2,70
Méximo 2780 3539736  10549.82 119643 146 2.86
Chipre Minimo 9,99 1438835  2890,60 43438 1,03 2,55
Desvio 5,75 611794 235759 22281 0,13 0,10
Padrio
Média 1040,00 2089832 301699 493158 0,83 343
Corein do Méximo 1530,00 2980323 836588 749760 1,10 3,69
Sl Minimo 53300 1125291 9280 228729 0,60 319
Desvio 316,00 586474 290557 167791 0,16 0,16
Padrio
Média 4930 1154362  7890,11 156091 0,83 319
Méximo 7030 1630945 881923 195004 0,99 352
Crodcia Minimo 21,70 484953 633351 130811 0,71 2,91
Desvio 14,30 339338 75047 18194 0,07 0,19
Padrao
Média 286,00  51699,79 32266,06 621134 095 342
Miximo 35300 6432206 4047468 792495 1,05 356
Dinamarca Minimo 164,00 3074355 1902704 3630,60 0,81 330
Desvio 6480 1101970  7108,15 129669 0,09 0,08
Padrao
Média 7590 1405263 5381,10 231031 1,56 356
Miximo 101,00  18677,29 735918 283344 1,89 379
Esloviquia Minimo 29,20 541315 293329  1700,15 1,09 325
Desvio 25,60 471356 1569,84 39297 0,25 0,16
Padrao
Média 4110 2017688 142931 330251 128 337
Miximo 5560 2748334 263579 447940 1,57 353
Eslovénia Minimo 2030 1020130 149,88 189903 1,02 3.26
Desvio 11,10 528322 62498 889,03 0,18 0,09
Padrao
Média 1200,00 2652696 709324 253146 0,58 2,78
Méximo 1630,00 3536626 10518,71 287233 0,67 2,94
Espanha Minimo 597,00 1471307 321531 187802 047 2,64
Desvio 30600 591388 198123 32976 0,05 0,10
Padrao
Est6nia Média 18,40  13801,81 563191 284906 1,41 3.45
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Méximo 2680 2036710 911801 354255 1,69 3.62
Minimo 5,69 407597 109950 190549 1,16 330
Desvio 7.30 563438 282306 544,68 0,16 0,10
Padrio
Média 14600,00 4774504 2831131 393793 027 367
Maximo  19500,00 5995773  38520,38 441244 031 374
EUA Minimo  10300,00 3633491 2353501 349637 0,22 358
Desvio 2850,00 725732 523649 25200 0,03 0,05
Padrio
Média 20400  41906,79 2247307 733054 0,75 330
Méximo 28500 5355404 2870649 782186 0,86 347
Finlandia Minimo 126,00 2428547 1278771 653148 0,68 313
Desvio 51,80 918524 527772 40736 0,05 0,11
Padrao
Média 2350,00 3639837 1696464 371356 0,57 3,04
Méximo 2920,00 4533411 2094589 4561,11 0,63 319
Franga Minimo 1360,00 2236403 1070894 291570 0,50 2,89
Desvio 51600 732009  3401,09 51036 0,04 0,09
Padrao
Média 23800 2171627 292741 229402 0,57 2,91
Méximo 35400 3199728 714974 331145 067 3,09
Grécia Minimo 130,00  12042,95 227,78 129071 0,48 273
Desvio 64,80 571468 221023 68520 0,06 0,11
Padrao
Média 743,00 4482947 2539574 353763 134 325
Méximo 048,00 5764448 3279693 488722 1,58 337
Holanda Minimo 41600 2614941 1465166 264935 1,12 314
Desvio 16800 965247  5673,05 832,04 0,15 0,07
Padrao
Média 116,00 11604,19 7829553  2026,64 1,49 3.20
Méximo 158,00  15753,47 1001332 292153 1,68 338
Hungria Minimo 4720 462428 621999 140952 1,17 2,96
Desvio 32,00 3280,39 109332 512,55 0,19 0,14
Padrao
Média 1370,00 109944 1833428 15422 043 1,94
Méximo 2650,00 198127 2384902 216,00 0,56 212
India Minimo 468,00 44331 1105444 109,73 026 1,78
Desvio 691,00 491,94 371264 4536 0,10 0,11
Padrao
Média 22400 5039263 3095891 360275 1,79 3,00
Méximo 33500 6964988 4821254 540104 226 315
Trlanda Minimo 9990 2624136  14743,61 225106 147 2,86
Desvio 6490 1199995 896645 119816 026 0,09
Padrio
india Média 1550 4920983 2977611 6888,68 0,85 3.02
Méximo 2450 7131477 4987743 800667 1,04 323
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Minimo 8.21 2879396 1706935 564836 0,68 2,82
Desvio 438 1200321 9757,99 78632 0,12 0,13
Padrao
Média 21500 2820984  8776,11 0,70 351
Méximo 35300  40541,86  19104,51 0,82 381
Isracl Minimo 121,00 1843589 179352 0,56 331
Desvio 78,00 758352 592295 0,08 0,16
Padrao
Média 1890,00 3205592 1262220 165347 0,52 2,95
Méximo 2400,00 4077834 15930,80 2313,66 0,59 312
Ttalia Minimo 114000  20087,59  8589.84 116612 045 277
Desvio 378,00 607558 224791 36200 004 0,11
Padrio
Média 4940,00  38710,01 1927628 515755 0,29 347
Méximo 6200,00 4860348 2803859 533304 038 357
Japio Minimo 4120,00 3228935 1249313 487153 020 335
Desvio 586,00 455651 422232 12323 0,06 0,07
Padrio
Média 2280 1086092 857281 170306 1,04 3,00
Méximo 3570 1637700 11687,86 201266 127 313
Let6nia Minimo 7.93 335123 554343  1389,08 0,82 2.83
I;:;rv;g 8,96 461834  2066,74 188,80 0,17 0,09
Média 3400 1101908  8414,65 255049 123 311
Miximo 4850 1684094 1132403 307196 1,56 3.26
Litudnia Minimo 11,50 329736 459641 183641 0,83 2,90
Desvio 13,10 471750 241651 36031 0,23 0,11
Padrio
Média 4710 9208275 72649,03 465537 325 315
Miximo 66,10 11882360 9674935 545136 4,08 351
Luxemburgo  Minimo 2130 4817942 3645481 377342 2,54 2.87
Desvio 1540 2408541 2028092 37653 0,49 0,21
Padrio
Média 8,18 1941297  2614,67 147695 2,68 2,97
Miximo 12,80 2728354 584620 213046 326 313
Malta Minimo 431 11021,79 341,01 68219 2,08 279
Desvio 2,60 5303,05 161691 46847 041 0,10
Padrao
Média 1010,00 893621 1049751 31346 0,60 2,58
Miximo 1310,00 1092238 15056,83 41434 0,77 2,74
Meéxico Minimo 708,00 707537  4180,04 22475 047 242
Desvio 19800  1251,68 319225 5574 0,09 0,10
Padrao
Média 36400 7447677 55043,05 529757 0,70 352
Noruega Méximo 52300 10291350 8126641 635006 0,75 3,64
Minimo 171,00  38131,46  26633,71 435206 0,67 3,34
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Desvio

! 117,00 2183528 1825506 59888 0,03 0,10
Padrao
Média 13500  31031,79 11598,07 384751 0,59 327
Nova Maximo 203,00 4453378 2245948 552952 0,69 336
o Minimo 5260 1364110 214335 264296 0,52 3.20
Zelandia Desvi
CSVIO 49,60 994475 722519 100353 0,04 0,04
Padrao
Média 39700 1041767 9016,05 177842 0,80 3.0
Maximo 54500 1434791 1153220 301912 1,05 340
Polénia Minimo 172,00 449273 667006 143098 0,58 3,02
Desvio 137,00 361524 181163 397,52 0,14 0,12
Padrao
Média 2510,00 4028139 2084767 392356 0,56 3.66
Maximo 3100,00 5056683 2778473 435793 0,62 376
Reino Unido  Minimo 164000 2774451 1565334 289452 0,50 3,51
Desvio 452,00 648323 367193 42340 004 0,08
Padrao
Média 167,00  16051,75 338197 260257 128 363
o Maximo 236,00 2269885 634511 368203 1,59 367
Republica o
Minimo 61,60 6011,62 83502 134624 0,92 357
Checa Desvi
CSVIO 57,90 542131 188296 801,40 0,22 0,03
Padrao
Média 14100 690458 1252914 92114 0,68 3,08
Maximo 21400 1080768 14536,06 107194 0,85 323
Roménia Minimo 37,30 165991  9837.85 790,69 049 2,94
Desvio 63,60 327294 183277 56,53 0,13 0,10
Padrio
Média 124000 856935 1086437 318090 0,53 328
Maximo 2300,00 1600709 1449698 346825 0,68 3.40
Russia Minimo 260,00 177160 513032 282153 046 317
Desvio 67700 470817 274554 17530 0,06 0,07
Padrio
Média 449,00 4780869 2837497 588683 084 331
Maximo 58500 6089737 3925032 738342 093 342
Suécia Minimo 241,00 2709308 1536847 499971 0,76 318
Desvio 11400 1092337  7447,61 83817 0,04 0,08
Padrio
Média 52200 6659420 47160,47 426860 1,10 361
Maximo 70900 8841561 6522870 545043 132 3.69
Suiga Minimo 272,00 3786830 2637054 329822 0,90 353
Desvio 159,00  17531,97 1440951 93841 0,12 0,05
Padrao
Média 63900 8749558  10684,14 81715 048 2.20
Turquia Miximo 951,00 1251939 1402128 137941 0,54 2,44
Minimo 200,00 311957 718121 35366 042 2,00
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Desvio

- 258,00 3119,53 1986,83
Padrao

339,09

0,03

5

0,14

b

Nota: A varidavel PIB encontra-se em milhates de milhées de ddlares americanos.

67



Anexo 6: Niveis do indice de capital humano

Ano Nivell Nivel2 Nivel3 Nivel4 Nivel5 Nivel6
2000 1-1,5 1,5-1,9 1923 2327 2732 3236
2001 1-1,5 1,5-19 19-23 2328 2832 3236
2002 1-1,5 1,5-19 19-23 2328 2832 3236
2003 1-15 1,5-1,9 1924 2428 2832 3237
2004 11-15 1519 1924 2428 2832 3237
2005 1,1-15 1,520 2024 2428 2832 3237
2006 1,1-15 1520 2024 2428 2832 3237
2007 1,1-1,6 1,6-20 2024 2428 2832 3237
2008 1,1-1,6 1,6-20 2024 2428 2833 3337
2009 1,1-1,6 1,6-20 2024 2428 2833 3337
2010 1,1-16  1,6-20 2024 2429 2933 3338
2011 1,1-16  1,6-20 2024 2429 29-33 3338
2012 1,1-1,6 1,6-20 2024 2429 29-33 3338
2013 11-1,6 1,620 2024 2429 2933 3338
2014 11-1,6 1,6-20 2025 2529 2933 3338
2015 11-1,6 1,6-20 20-25 2529 29-33 3338
2016 1,2-1,6 1,6-21 2125 2529 2934 3439
2017 12-1,7 1,721 2126 26-3,1 3135 3540
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Anexo 7: Vantagens comparativas reveladas por nivel de IT, relativamente a UE e ao

mundo

Vantagem comparativa revelada das exportagdes por niveis de IT,
relativamente 2 UE

Anos HI TH IL LO
2000 0,46 0,78 0,86 2,27
2001 0,49 0,75 0,87 2,27
2002 0,47 0,76 0,93 2,22
2003 0,54 0,75 0,98 2,11
2004 0,55 0,74 1,07 2,09
2005 0,56 0,74 1,12 2,08
2006 0,55 0,74 1,16 2,08
2007 0,59 0,71 1,14 2,11
2008 0,56 0,72 1,14 2,09
2009 0,39 0,73 1,29 2,08
2010 0,39 0,75 1,26 2,14
2011 0,40 0,77 1,23 2,03
2012 0,38 0,77 1,32 2,00
2013 0,37 0,76 1,25 2,04
2014 0,36 0,75 1,32 2,05
2015 0,36 0,74 1,33 2,10
2016 0,44 0,71 1,36 2,07
2017 0,47 0,72 1,35 2,00
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Vantagem comparativa revelada das exportagdes por niveis de IT,
relativamente ao mundo

Anos HI IH IL LO
2000 0,37 0,89 0,85 2,28
2001 0,42 0,85 0,98 2,20
2002 0,40 0,86 1,17 2,17
2003 0,44 0,86 1,22 2,08
2004 0,46 0,85 1,09 2,06
2005 0,48 0,85 1,30 2,05
2006 0,47 0,85 1,32 2,06
2007 0,48 0,83 1,16 2,08
2008 0,47 0,83 0,84 2,08
2009 0,34 0,85 1,27 2,07
2010 0,33 0,86 1,38 2,15
2011 0,35 0,89 1,10 2,02
2012 0,33 0,89 1,16 2,03
2013 0,32 0,89 1,16 2,05
2014 0,31 0,87 1,00 2,04
2015 0,31 0,87 1,18 2,07
2016 0,37 0,83 1,34 2,08

2017 0,40 0,85 1,18 2,03

b




Anexo 8: Resultados Empiricos para a estimag¢io que inclui a variavel binaria ZE

Variavel dependente: In (M.A)

Variaveis Efeitos fixos para o periodo
Pooled OLS
Independentes oote Ajustamento A  Ajustamento B Ajustamento C
11,1072 11,2200 113007 11,1400
In(DIST) (0,047) (0,038) (0,051) (0,050)
In(PIB 0,0123%%* 0,8533%+* 0,0130%%* 0,0187%%*
) (0,019) (0,013) (0,019) (0,019)
0,696 7%+ 0,5305%+F 0,6534%+F 0,61007%%*
FRON (0,173) (0,082) (0,114) (0,106)
LING 0,5323%%* 0,3883%+F 0,4507%+F 0,445+
(0,163) (0,058) (0,083) (0,081)
0,2620%% 0,2589%** 0,277 255
In(PIBPC) (0,041) (0,041) (0,040)
0,0462% 0,0300
In(DIF) (0,027) (0,026)
~0,4450%% ~0,4504%% 20,4448%%
In(R_D) (0,050) (0,046) (0,045)
0,2045%%x 0,2619%%F 0,2660%+*
In(GA) (0,070) (0,078) (0,078)
1,0204%F 0,8241%%F 0,7180%+*
In(C_HUM) (0,282) (0,265) (0,257)
. 0,3102%%+ 0,267 7% 0,245+
(0,064) (0,053) (0,050)
R? ajustado 0,9025 0,8724 0,9076 0,9076
650,5998 7031,013 2768,026 3028,582
Teste Waldl (0,000) (0,000) (0,000) (0,000)
Teste F  dos 1,9372 1,3682 1,3642
efeitos fixos (0,013) (0,145) (0,148)

Notas: (i) a variavel dependente é o logaritmo natural das exporta¢des de bens manufaturados (M.A); (i) por
baixo de cada estimativa encontra-se o valor do respetivo desvio-padrao, que por termos utilizado o estimador
White diagonal, valida a inferéncia estatistica e¢ garante que os desvios-padrdo sio obtidos com base em
estimadores consistentes em heterocedasticidade e/ou autocorrelagio; (ifi) os simbolos *, ** e *** indicam a
significancia individual da variavel explicativa para o nivel de significancia de 10%, 5% e 1%, respetivamente;
(iv) O R? ajustado indica o coeficiente de determinacio ajustado; (v) o teste Wald-F corresponde ao teste de
significancia global da regressdo encontrando-se, por baixo, o p-value; (vi) no teste I de efeitos fixos, entre
paréntesis, ¢ indicado o valor de p-value.
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Variavel dependente: In(HI)

Variaveis Efeitos fixos para o periodo
Pooled OLS
Independentes ooled Ajustamento A Ajustamento B Ajustamento C
20,906 1%+ 1,2531 %% -0,88907%+* -0,9526%+*
Ia(DIST) (1,144) (0,050) (0.078) (0,051)
In(PIB) 1,1594%%x 1,0026%% 1,1835%%x 1,1895%%x
(0,036) (0,025) (0.043) (0,042)
0,2572 -0,2753%* 0,2708
FRON (0,321) (0,123) (0.171)
, 0,4036 0,2569 0,4836%** 0,489 1+
LING (0,302) (0,179) (0.179) (0,700)
0,3019%#+ 0,380 1+ 0,398+
In(PIBPC) (0,076) (0.096) (0,096)
20,1230 20,1300+ 20,1438%%x
In(DIF) (0,050) (0.049) (0,045)
-0,2483%+ -0,2755%+ -0,2054%%
InR_D) (0,092) (0.104) (0,089)
0,8080%** 0,9006%** 08914+++
In(GA) (0,129) (0.145) (0,132)
0,1276 20,0390
In(C_HUM) (0,521) (0.504)
0,1430 0,0819
ZE (0,119) (0.109)
R’ ajustado 0,7671 0,7451 0,7733 0,7736
232,1563 3285,743 476,6691 426,3448
Teste Waldl (0,000) (0,000) (0,000) (0,000)
Teste F dos i 1,6924 1,0941 1,1446
efeitos fixos (0,039) (0,355) (0,306)

Notas: (i) a variavel dependente ¢ o logaritmo natural das exportagSes de bens de alta tecnologia (HI); (i) por
baixo de cada estimativa encontra-se o valor do respetivo desvio-padrio, que por termos utilizado o estimador
White diagonal, valida a inferéncia estatistica ¢ garante que os desvios-padrdo sio obtidos com base em
estimadores consistentes em heterocedasticidade e/ou autocorrelagio; (ifi) os simbolos *, ** e *** indicam a
significancia individual da varidvel explicativa para o nivel de significancia de 10%, 5% e 1%, respetivamente;
(iv) O R? ajustado indica o coeficiente de determinacio ajustado; (v) o teste Wald-F corresponde ao teste de
significancia global da regressdo encontrando-se, por baixo, o p-value; (vi) no teste I de efeitos fixos, entre
paréntesis, ¢ indicado o valor de p-value.
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Variavel dependente: In (IH)

Variaveis Efeitos fixos para o periodo
Pooled OLS
Independentes ooled Ajustamento A  Ajustamento B Ajustamento C
-1,3404+%¢ -1,3186%** -1,3716%0¢ -1,3858**
In(DIST) (0,065) (0,049) (0,071) (0,053)
In(PIB) 1,0874#%¢ 0,8968*+* 1,0667+*+* 1,0652%%¢
(0,027) (0,018) (0,027) (0,027)
0,1731 0,3467** 0,0998
FRON (0,240) (0,111) (0,150)
. 0,3245 0,1501 0,1654
LING (0,226) (0,093) (0,120)
0,1957*** 0,1096* 0,1123*
In(PIBPC) (0,056) (0,058) (0,059)
-0,0810%** -0,0767+* -0,0809**
In(DIF) (0,037) (0,035) (0,034)
-0,81871*** -0,7791 %% -0,7786***
InR_D) (0,069) (0,061) (0,061)
0,6134%+* 0,521 (pF* 0,4951%+*
In(GA) (0,097) (0,107) (0,098)
1,5734#%0¢ 1,3499%¢ 1,2765%+¢
In(C_HUM) (0,390) (0,391) (0,366)
7E 0,3920%** 0,3789%+x* 0.3782%x*
(0,089) (0,074) (0,074)
R? ajustado 0,8485 0,7885 0,8543 0,8545
394,1674 1233,786 1470,163 652,9322
Teste Waldl (0,000) (0,000) (0,000) (0,000)
Teste F  dos 2,0090 1,3355 1,4007
efeitos fixos (0,009) (0,1636) (0,129)

Notas: (i) a variavel dependente ¢é o logaritmo natural das exportacdes de bens de média alta tecnologia (IH); (i) por baixo
de cada estimativa encontra-se o valor do respetivo desvio-padrio, que por termos utilizado o estimador White diagonal,
valida a inferéncia estatistica e garante que os desvios-padrio sio obtidos com base em estimadores consistentes em
heterocedasticidade e/ou autocorrelagio; (iii) os simbolos *, ** e *** indicam a significincia individual da varidvel explicativa
para o nfvel de significancia de 10%, 5% e 1%, respetivamente; (iv) O R? ajustado indica o coeficiente de determinacio
ajustado; (v) o teste Wald-I corresponde ao teste de significancia global da regressdo encontrando-se, por baixo, o p-value;

(vi) no teste I de efeitos fixos, entre paréntesis, ¢ indicado o valor de p-value.
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Variavel dependente: In (IL)

Variaveis Efeitos fixos para o periodo
Pooled OLS
Independentes ooled Ajustamento A Ajustamento B Ajustamento C
11261 1,2653%%* 1,2124%%% 11,2204k
Ia(DIST) (0,062) (0,048) (0,073) (0,071)
In(PIB) 0,8821 %%+ 0,8111%%* 0,8544%+F 0,8G47H+F
(0,026) (0,017) (0,025) (0,025)
1 47415 1,121 5%k 1,283+ 1,2045%F
FRON (0,228) (0,112) (0,166) (0,155)
, 0,5391%* 0,1282 0,4130%%* 0,4113%%F
LING (0,215) (0,114) (0,145) (0,142)
0,2249%%x 0,1658%+* 0,1957%+*
In(PIBPC) (0,054) (0,049) (0,047)
0,0610% 0,0505
In(DIF) (0,035) (0,036)
20,4279%%% ~0,3876%x* -0,3781%%k
InR_D) (0,065) (0,054) (0,054)
0,3855%%* 0,2208%* 0,2202%*
In(GA) (0,092) (0,107) (0,106)
1,7190%+* 1,4136%F 1,2430%5
In(C_HUM) (0,370) (0,295) (0,292)
i 0,2745%%x 0,2457%%F 0,2112%%
(0,085) (0,067) (0,063)
R? ajustado 0,8418 0,8280 0,8515 0,8514
374,5274 2146,007 857,7971 944,1990
Teste Waldl (0,000) (0,000) (0,000) (0,000)
Teste F dos 5,2535 3,0572 3,0207
efeitos fixos (0,000) (0,000) (0,000)

Notas: (i) a variavel dependente ¢ o logaritmo natural das exportagdes de bens de média baixa tecnologia (IL); (i) por baixo
de cada estimativa encontra-se o valor do respetivo desvio-padrio, que por termos utilizado o estimador White diagonal,
valida a inferéncia estatistica e¢ garante que os desvios-padrio sio obtidos com base em estimadores consistentes em
heterocedasticidade e/ou autocorrelacio; (iii) os simbolos *, ** e *** indicam a significincia individual da varidvel explicativa
para o nfvel de significancia de 10%, 5% e 1%, respetivamente; (iv) O R? ajustado indica o coeficiente de determinacio
ajustado; (v) o teste Wald-I corresponde ao teste de significancia global da regressdo encontrando-se, por baixo, o p-value;

(vi) no teste I de efeitos fixos, entre paréntesis, ¢ indicado o valor de p-value.
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Variavel dependente: In (LLO)

Variaveis Efeitos fixos para o periodo
Pooled OLS
Independentes ooled Ajustamento A  Ajustamento B Ajustamento C

-1,0575%%¢ -1,2122%%¢ -1,0765%+¢ -1,0765%+¢

In(DIST) (0,047) (0,044) (0,047) (0,047)
In(PIB) 0,7530%+* 0,838 1*+* 0,7706%+* 0,7706%+*

(0,019) (0,013) (0,017) (0,017)
0,7604*+* 0,594 2%+ 0,753 0 0,753 0

FRON (0,173) (0,091) (0,112) (0,112)
LING 0,8400%+* 0,8003*+* 0,821 4x+* 0,821 4x+*

(0,163) (0,058) (0,073) (0,073)
0,3903%+* 0,4186%** 0,4186%**

In(PIBPC) (0,041) (0,042) (0,042)
0,1751%k* 0,1594*+* 0,1594*+*

In(DIF) (0,027) (0,028) (0,028)
-0,3601#** -0,3799** -0,3799**

InR_D) (0,050) (0,050) (0,050)
-0,2149%%* -0,1794x** -0,1794x**

In(GA) (0,070) (0,066) (0,066)
1,0286*** 0,787 (prk* 0,787 (prk*

In(C_HUM) (0,281) (0,269) (0,269)
7E 0,4294%+* 0,35207%* 0,352

(0,064) (0,056) (0,056)

R? ajustado 0,9034 0,8513 0,9133 0,9133
657,4800 4169,797 1960,599 1960,599

Teste Waldl (0,000) (0,000) (0,000) (0,000)

Teste F dos 1,2589 2,3999 2,3999

efeitos fixos (0,213) (0,001) (0,001)

Notas: (i) a variavel dependente é o logaritmo natural das exportacdes de bens de baixa tecnologia (LLO); (ii) por baixo de
cada estimativa encontra-se o valor do respetivo desvio-padrio, que por termos utilizado o estimador White diagonal, valida
a inferéncia estatistica e garante que os desvios-padrdo sdo obtidos com base em estimadores consistentes em
heterocedasticidade e/ou autocorrelagio; (iii) os simbolos *, ** e *** indicam a significincia individual da varidvel explicativa
para o nfvel de significancia de 10%, 5% e 1%, respetivamente; (iv) O R? ajustado indica o coeficiente de determinacio
ajustado; (v) o teste Wald-F corresponde ao teste de significancia global da regressdo encontrando-se, por baixo, o p-value;
(vi) no teste I de efeitos fixos, entre paréntesis, ¢ indicado o valor de p-value.
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Anexo 9: Grau de Abertura de cada parceiro comercial, para os produtos de baixa

tecnologia

Grau de Abertura

Pais para os produtos LO
Aftica do Sul 1,09%
Alemanha 0,28%
Australia 0,21%
Austria 0,49%
Bélgica 3,01%
Brasil 2,19%
Bulgaria 0,89%
Canada 0,85%
Chile 2,68%
China 4,73%
Chipre 7,00%
Coreia do Sul 0,78%
Croacia 3,14%
Dinamarca 1,83%
Eslovaquia 2,61%
Eslovénia 3,08%
Espanha 0,41%
Esténia 1,66%
EUA 0,83%
Finlandia 3,95%
Franca 0,66%
Grécia 2,00%
Holanda 1,83%
Hungtria 0,67%
India 2,15%
Irlanda 0,85%
Islandia 8,58%
Israel 1,87%
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Italia 1,10%
Japao 1,51%
Leténia 0,63%
Lituania 1,11%
Luxemburgo 2,10%
Malta 6,45%
México 0,58%
Noruega 1,20%
Nova Zelandia 8,66%
Polonia 0,23%
Reino Unido 1,90%
Republica Checa 1,53%
Roménia 1,36%
Russia 2,08%
Suécia 1,55%
Suica 1,93%
Turquia 2,70%
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